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RESUMEN

En muchas areas de los negocios internacionales, tales como la compara venta internacional,
transporte maritimo, banca y seguros, los usos y costumbres son aplicados a sus transacciones
a pesar de la falta de expresa referencia por parte de los comerciantes. Los usos aceptados
constituyen la mayor parte del nuevo Derecho de los comerciantes, los cuales a través del
tiempo han tenido mayor impacto sobre los contratos internacionales que las propias leyes
nacionales. En este &mbito puede hacerse referencia a los INCOTERMS vy a las Reglas y usos
uniformes sobre créditos documentarios de la Camara de Comercio Internacional, entre otros.
El Derecho Comercial Internacional es una mixtura entre el Derecho doméstico o nacional y
el Derecho Internacional, el cual se aplica a las transferencias de bienes y servicios destinados
a cruzar las fronteras. Ciertamente en este campo las Convenciones Internacionales, leyes
modelos y leyes uniformes juegan un importante rol. En el presente articulo se hara especial
referencia a la Convencion de Viena sobre los Contratos de Compraventa Internacional de
Mercaderias de 1980 y a los Principios de UNIDROIT aplicables a los contratos comerciales.

Palabras claves: Lex Mercatoria, Compraventa Internacional, Mercancias, Usos y
costumbres comerciales, INCOTERMS, Crédito Documentario, Principios de
UNIDROIT

ABSTRACT

In many areas of intemational business, such as maritime transportation, insurance, or
banking, accepted trade practices or usages are applicable to transactions despite a lack of
express reference by the parties. This practice also applies in sales for several types of
commodities. Accepted usages constitute the major part of the new law merchant. It has long
been recognized that these usages in fact have a greater impact on intemational contracts than
domestic laws, such as INCOTERMS or Uniform Customs Practices on documentary credits,
from the International Chamber of Commerce.

International trade law is the mixture of domestic or national law and international law that
applies to transactions for goods or services that cross national boundaries. Certain
multilateral treaties, uniform laws and model laws play an important rol in this field , notably
the Vienna Convention for the International Sales of Goods of 1980, and the UNIDROIT
Principles applicated to the commercial contracts.

Key Words: Lex Mercatoria, International sale, goods, Trade usages, INCOTERMS,
Documentary credit, UNIDROIT Principles.
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INTRODUCCION

El aspecto juridico mas importante en las operaciones de comercio internacional es el
contrato de compraventa. Sin embargo, ha sido solo después de largas discusiones, que se ha
comprendido su trascendencia para asegurar el interés de los operadores del comercio.

La compraventa es el contrato que presenta mayor antigiiedad e importancia debido a su
funcién econdmica: es el instrumento adecuado para la circulacion de los bienes, ndcleo de
las operaciones de importacion y exportacién. Se trata de un contrato que suele estar regulado
doblemente en las legislaciones de distintos paises, dependiendo que se trate de una
operacion civil o comercial.

Este conjunto de vinculos entre los operadores comerciales internacionales se torna cada dia
mas complejo por lo que ha sido necesario un contexto juridico internacional basico que
provea de seguridad juridica tanto de compradores como de vendedores, el cual mientras
mayor sea su conocimiento, facilitard de gran manera la ejecucion de los contratos de
compraventa internacional.

A nivel mundial existen usos comerciales que han dado origen a recopilaciones que en cierta
manera faciliten el estipular el cimulo de obligaciones que nacen para ambas partes de la
compraventa internacional. La razon del nacimiento de este tipo de terminologia resulta del



hecho de que en la compraventa internacional, las mercancias tienen que ser transportadas de
un pais a otro, lo cual implica agregar un costo importante en la determinacion del precio vy,
lo méas resaltante de ello es el determinar cual de las partes asume los riesgos de las
desmejoras o pérdidas sufridas por las mercancias durante el viaje.

En el presente articulo se describen en términos generales los instrumentos juridicos
internacionales que integran parcialmente el contexto juridico internacional de la
Compraventa Internacional, ellos son:

Las Reglas Internacionales para la Interpretacion de los Términos Comerciales
(INCOTERMS).

Las Reglas y Usos uniformes relativos a los Créditos Documentarios.

La Convencion de las Naciones Unidas sobre los Contratos de Compraventa Internacional de
mercancias y La Convencion sobre la Prescripcion de compraventa internacional de
mercaderias.

Los Principios de UNIDROIT aplicables a los contratos comerciales internacionales.

Estos instrumentos son el resultado de la labor de codificacion y desarrollo del derecho
comercial internacional llevada a cabo por la Camara de Comercio Internacional y la
Comisidn de las Naciones Unidas para el Derecho Comercial Internacional (UNCITRAL). Lo
que persigue la Camara de Comercio Internacional es promover la libre competencia y la
autorregulacion de las Empresas lo cual se ve reflejado en la codificacion de los usos
comerciales, nos referimos a los Incoterms y a las Reglas relativas a los créditos
documentarios. La UNCITRAL a su vez tuvo a su cargo la preparacion de un Tratado
Internacional de unificacion del derecho material de compraventa internacional que finalizé
en Viena con la adopcion de la Convencion de Viena de 1980.

TENDENCIAS UNIFICATORIAS EN MATERIA DE DERECHO COMERCIAL
INTERNACIONAL

Este sistema uniforme de leyes comprenderia las reglas y procedimientos que han sido
desarrollados para regular y facilitar las relaciones de comercio Internacional, asi como las
practicas que en este campo han tenido reconocimiento universal. Para algunos es dificil
comprender la existencia de un sistema de leyes que no ha sido creado por un Estado
soberano o alguna otra autoridad internacional reconocida. Sin embargo, en la préctica se ha
desarrollado en el campo del comercio Internacional un cuerpo de reglas. usos, costumbre de
conveniencia reconocida y cuya existencia no puede ser negada.

En el desarrollo de esta "lex mercatoria™ los empresarios han generado espontaneamente su
derecho profesional, no como escapatoria a las legislaciones nacionales, sino precisamente
porque éstas no han sabido dar respuesta a un fendmeno que escapa a sus posibilidades de
captacion; la desnacionalizacion en buena medida del trafico mercantil como consecuencia de
la cooperacién Internacional.

Ante los avances del orden juridico internacional en zonas que estaban sujetas a la legislacion
interna se producen movimientos impulsados por factores econdémicos, sociales y politicos
que obligan a los Estados a lograr convenios que aseguren condiciones de contratacion mas
equitativas entre unos y otros paises y a las que puede llegarse por medios distintos al
tradicional de los tratados Internacionales. En este sentido se han aprobado Convenios cuyas
materias se relacionan directamente con el Derecho Comercial como disciplina internacional.
En cuanto a la aplicacion de la lex mercatoria para la resolucion de conflictos sometidos a
arbitraje, se plantea el problema de como reaccionaran los jueces estatales de los diferentes
paises si tuvieran que enfrentarse a esta nueva normativa internacional. Dentro de esta nueva
normatividad juegan un papel importante las Convenciones Internacionales, las Leyes
modelos, los Contratos tipos, los usos y costumbre y la jurisprudencia arbitral.



En las Convenciones Internacionales de los ultimos afios y en los reglamentos de muchas de
las instituciones arbitrales es materia de mencion la posibilidad de aplicar la lex mercatoria y
a este respecto el Reglamento de Arbitraje de la Camara de Comercio Internacional (ICCY)
establece que en cualquier caso el arbitro tendra en cuenta las estipulaciones del contrato y
los usos del comercio.

Para facilitar el comercio internacional varias organizaciones internacionales publicas y
privadas han intentado definir y desarrollar reglas claras para la aplicacion de formas
especificas de comercio. Con esta finalidad los contratos tipo y reglamentos uniformes y
definiciones generales, han sido propuestas para todos estos aspectos del comercio
internacional. El proposito de estos contratos tipo, clausulas uniformes, etc., es minimizar los
conflictos de leyes que podrian resultar de las regulaciones de los diferentes sistemas legales
nacionales.

Entre las Instituciones que destacan en este campo se puede mencionar la Camara de
Comercio Internacional, con sus incoterms, el UNIDROTT con sus Principios aplicables a los
contratos comerciales y la Comision de las Naciones Unidas para el Derecho Mercantil
Internacional (UNCITRAL)?, con sus leyes modelo, que tienen por objeto la armonizacién y
unificacion progresiva del derecho mercantil Internacional. Entre los temas que ha estudiado
la comisién se encuentran: la compraventa Internacional, los pagos internacionales, el
arbitraje comercial Internacional, el comercio electronico y la reglamentacion acerca del
Transporte maritimo.

(1) Siglas en Inglés de la International Chamber of Commerce. La Camara de Comercio Internacional, con sede en Paris, es un
organismo privado pero adscrito a las Naciones Unidas, en caracter de organismo consultor. En adelante al hacer referencia a este
organismo se hara mediante sus siglas en inglés por las cuales es mejor conocida.

(2) ""United Nations Commission on International Trade Law'. También se utilizan sus iniciales en espafiol, CNUDMI, pero se
utilizan més habitualmente sus siglas en inglés por su mayor difusion, facilitada ademas por su mas facil y sonora fonética.

En cuanto al sistema de leyes modelo este es un sistema de unificacion del derecho que
consiste en la redaccion de unas reglas destinadas a reemplazar las actualmente existentes en
los Estados interesados. No constituyen una Convencion Internacional, ni los estados forman
parte de éste; son recomendaciones que formula el organismo que las ha elaborado para que
se conviertan en ley, puede contener su texto clausulas de reciprocidad y de soluciones
facultativas o soluciones alternativas.

Papel preponderante desempefian usos y costumbres en el comercio en general y respecto a
areas comerciales especificas. Estos usos y costumbres son reconocidos en muchos sistemas
juridicos como fuente de derecho ya que éstas han sido materia de un desarrollo y formacion
constante a través de los afios. Y es de suponer que en el campo del negocio mercantil son de
conocimiento general, presumiéndose su aplicacion y siendo su efecto automatico. A este
respecto los arbitros estan obligados a respetar reglas fundamentales de la lex mercatoria.
Finalmente resulta conveniente hacer referencia a la Jurisprudencia arbitral internacional
como pieza clave en la constante evolucion de la "lex mercatoria”. Para la formacién de la
jurisprudencia se requiere el reconocimiento del laudo, lo que permitird apreciar la forma
como se ha resuelto la controversia. En los ultimos tiempos, revistas especializadas publican
los extra%tos de los laudos de mayor relevancia, lo que permite ir formando la jurisprudencia
arbitral?



LOS USOS DEL COMERCIO INTERNACIONAL

A. Reglas y usos relativos a los términos comerciales:
Los INCOTERNIS®

La préactica comercial ha venido a establecer la existencia de un conjunto de términos o
clausulas comerciales que, en forma sintética, expresan el conjunto de consecuencias
juridicas para los contratantes, segun la modalidad que en cada caso se adopte. El recurso a
estos términos sirve para dejar establecido el momento en que se transmiten los riesgos al
comprador y en que éste asume los gastos de la operacion.”

(3) Entre ellas destacan el Yearbook of Commercial Arbitration y el International Court of Arbitration Bulletin. Ambas
publicaciones pertenecen a la Camara de Comercio internacional

(4) INCOTERMS de la Camara de Comercio Internacional . Ver Ademas, RAMBERG (Jean) : Guide to INCOTERMS 1990. ICC,
Paris, 1990 (Publicacién N° 461190).

(5) PEREZ VARGAS, (Victor) : Tendencias Unificadoras de los Términos comerciales en materia de compraventa internacional.,
Publicado en la REVISTA JUDICIAL, Costa Rica, Afio V, No. 19, Marzo 1981, pp. 207 - 208

Debido a la necesidad de transporte, el comercio internacional trae complejidades que no se
presentan en el comercio nacional. Con el proposito de simplificar el entendimiento de como
y donde se va a realizar la entrega de los bienes producto de una venta y quién corre con los
gastos del transporte, se han desarrollado téerminos de aceptacion universal que describen las
condiciones de entrega, seguros y los costos de los mismos. Estos términos se han adoptado
como normas uniformes por el comercio a través fundamentalmente de los incoterms de la
Cémara de Comercio Internacional °.

INCOTERMS es una contraccion de "Internacional Commercial Terms™ y consisten en una
recopilaciéon unificada de usos y costumbres mercantiles llevada a cabo por la Camara de
Comercio Internacional. Los términos INCOTERMS se adoptaron inicialmente en una
primera versién ’ pero posteriormente han sufrido reformas en los afios 1967, 1976, 1980,
1990, siendo la mas reciente version la realizada en el afio 2000; modificaciones que han ido
adaptandose a los avances de la practica comercial.

Términos de comercio similares a INCOTERMS aparecen en el Cddigo de Comercio
Uniforme de los Estados Unidos (Uniform Conunercial Code "UCC"). También existen los
"American Foreign Trade Defmitions" de la Cdmara de Comercio de los Estados Unidos,
adoptados inicialmente en 1919; revisados posteriormente en 1974 publicandose bajo el
nombre de Revised American Trade Definitions.

Los INCOTERMS se autodefinen como "un conjunto de reglas internacionales para la
interpretacion de los términos comerciales mas utilizados en el comercio internacional”.
Consisten pues en iniciales, las cuales tienen por objeto lograr una organizacion precisa de la
transferencia de los riesgos entre comprador y vendedor, asi como la estipulacion clara de
sobre a quién recaen los costos del transporte y de las formalidades administrativas.

(6) RODNER S. James-Otis: Elementos de Finanzas Internacionales. Editorial Arte. Caracas, Venezuela, 1997. ara Edicion, pp. 968
y 969.

(7) El primer intento codificatorio se realiz6 en 1920, pero no fue hasta 1953 en que la Camara de Comercio Internacional publicé
las reglas de interpretaciéon de las clausulas comerciales bajo el nombre de INCOTERMS. El resultado fueron los llamados
"INCOTERMS 1953".

Se emplee uno u otro de éstos términos comerciales en un contrato de compraventa, el
contenido de las obligaciones respectivas del vendedor y del comprador sera diferente. Los
INCOTERMS cumplen una labor de armonizacién y al incluirlos las partes en su contrato se
supone el tipo de compraventa que se esta pactando y las obligaciones que se contraen. Pero
estos términos abarcan solamente las "obligaciones tipo™ del vendedor y del comprador, mas
no asi las obligaciones particulares que puedan completar el contenido de la transaccion.



La eleccién de la clausula mas adecuada le correspondera a los mismos contratantes en
funcién a sus intereses en la préctica. Sin embargo, es muy importante que al usarse
cualquiera de estos términos agregar a cual de las recopilaciones citadas es que se esta
haciendo referencia para evitar confusiones en la interpretacion, ya que algunas veces la
misma expresion tiene diversos sentidos segun la recopilacion a la cual se refiera. Inclusive
dentro de una misma recopilacion debe tenerse sumo cuidado al referirse al afio del cual data
el término que se pretende usar.

I1. Ambito de aplicacion de los INCOTERNIS
La esfera de aplicacién de los INCOTERMS comprende las siguientes cuatro areas:

i) La entrega de la mercancia: Equivale a suministrar la mercancia y la factura comercial o su
equivalente electronico, de conformidad con el contrato de compraventa y cualquier prueba
de conformidad que pueda exigir el contrato.

ii) La transmision de los riesgos: El principio que acoge los INCOTERMS consiste en que la
transmision de los riesgos tiene lugar a partir del momento en que el vendedor ejecuta la
obligacion de entrega, se realice ésta directa o indirectamente, e independientemente de quién
esta a cargo del transporte.

iii) El reparto de los gastos: El término "gastos™ hace referencia a todos los desembolsos que
tengan que realizar y soportar con el fin de cumplir con sus respectivas obligaciones, en
virtud de las reglas de interpretacion.

Los INCOTERMS hacen coincidir las disposiciones relativas al reparto de los gastos
relacionados con las mercancias, con las relativas a la transmision de los riesgos: la
obligacion de soportarlos pasa del vendedor al comprador una vez que el vendedor haya
cumplido con su obligacién de entregar las mercancias.®

iv) Las Formalidades documentarias relativas al paso de la mercancia a través de las
fronteras: Las reglas de INCOTERMS con relacion a la obtencién de las licencias de
exportacion y de importacion, de certificados de origen, facturas, consulares, etc, varian de un
término a otro. En los supuestos de las compraventas FOB, FCA,CFR,CIF,CPT y CIP, el
vendedor debe obtener por su propia cuenta y riesgo cualquier documento necesario para la
exportacion, asi como realizar los trdmites aduaneros necesarios para lo mismo; mientras que
el comprador soporta la importacidn y el transito por terceros paises.

Sin embargo existen areas de las cuales no se ocupan los INCOTERMS. Ellas son las
referentes a la modalidad del pago, el transporte y el seguro, pero la seleccion de uno u otro
INCOTERM influira de una u otra manera sobre lo que dispongan las partes al respecto:

1) La Modalidad del pago: Los INCOTERMS se limitan a estipular que el comprador debe
"pagar el precio segun lo dispuesto en el contrato de compraventa”. Los INCOTERMS no
regulan el pago.

2) El Transporte: La seleccion de un modo de transporte determinado influye en cierta
medida sobre cual de los términos comerciales va a ser utilizado. Por otro lado los usos
locales en esta materia pueden influir sobre las modalidades de ejecucion de la obligacion de
entrega del vendedor en el marco de un término comercial.

3) Los Seguros: Los INCOTERMS Unicamente abordan el aseguramiento de las mercancias
de compraventas CIF y CIP, en los cuales la conclusién del contrato de seguros es una
obligacion especifica del vendedor. En los demas términos comerciales, corresponde a cada
una de las partes asegurar las mercancias en funcion del punto de transmision de los riesgos.



(8) Es decir, que los gastos a los cuales debe hacer frente el vendedor son accesorios a la operacion de entrega (gastos de operaciones
de verificacion y embalaje, salvo, cuando de conformidad con el INCOTERM designado, los gastos de transporte de las mercancias
estan a su cargo.)

I11. Naturaleza Juridica de los INCOTERMS

La naturaleza juridica de los INCOTERMS es la de usos del comercio internacional, en
virtud de que reflejan las practicas més corrientes en relacion con ciertos tipos de
compraventa.

Los INCOTERMS carecen de fuerza legislativa y son simplemente intentos de uniformacion
del significado de los usos mas frecuentes en la vida comercial practica. Su fuerza normativa
dependera de la incorporacion que de éstas hagan al contrato las partes. Constituyen una de
las manifestaciones de la nueva lex mercatoria, ya que son recopilaciones de usos del co-
mercio internacional que tienen que ver con las obligaciones de los vendedores y
compradores especialmente en lo atinente a la transmision de los riesgos. Estos tienen un
caracter facultativo y su eficacia juridica depende de que las partes los incorporen a sus
contratos.

Juridicamente el problema se enmarca dentro de las teorias del perfeccionamiento del
consentimiento, de la contratacion entre ausentes y, sobre todo, en el problema de la
imputacién de los riesgos (teoria del riesgo). Con la incorporacion de estos usos y costumbres
unificadas en los contratos, los convierten en su propia ley de transmision del riesgo,
adecuada a las necesidades de la mercancia, de cada pais, de cada posibilidad econémica, de
cada tipo de transporte y lo que es mas importante adn, adecuandola a las necesidades
comerciales de cada tiempo y faceta del desarrollo tecnolégico °.

Aunque ordenamientos juridicos de mucha influencia han unido la imputacién del riesgo a la
propiedad "legal™" de los bienes; en el campo de la compraventa internacional, se ha formado
un sistema transmisor de riesgos independientemente de la transmision de la propiedad. De
tal manera que lo que mas interesa a los comerciantes, es el momento en que los bienes salen
del poder del vendedor para entrar en poder del comprador; no interesa el problema de la
perfeccion del contrato o de la tradicion legal de los bienes, sino la efectiva entrada en la
esfera del comprador.*°

(9) FERNANDEZ QUESADA, (José Rafael): 'LLos Términos del Comercio Internacional: Incoterrns™ Articulo publicado en la
Revista IUSTITIA, 1987. San José (Costa Rical pp. 74
(10) PEREZ (Mariano), citado por FERNANDEZ QUESADA (José Manuel) O p. cit pp75

IV LOS INCOTERMS 2000
En las Gltimas versiones se han agrupado en cuatro categorias basicamente diferentes:

a. Término E: EXW (ex works) el dnico término por el que el vendedor pone las
mercancias a disposicion del comprador en los propios locales del vendedor. No
incluye ni carga, ni flete, ni seguro.

b. Términos F*: FAS y FOB) en los cuales, el vendedor debe enviar la mercancia, en lo
que respecta a su transporte, de conformidad con las instrucciones del comprador, ya
que éste es quien debe concluir el contrato de transporte y designar el transportista.

c. Términos C *?; (CRF, CIF, CPT y CIP), segin los cuales el vendedor ha de contratar
el transporte, pero sin asumir el riesgo de la pérdida o dafio de la mercancia o de
costos adicionales debido a hechos acaecidos después de la carga y despacho. Estos
términos a diferencia de los otros términos, contienen dos puntos criticos, uno para el
reparto de los costos y otro para el de los riesgos. Si se le agrega al CIF o CFR la
palabra landed, significa que la mercancia debe ser descargada o desembarcada.



d. Términos D*3: (DAF,DES, DEQ, DDU y DDP) segin los cuales el vendedor ha de
soportar todos los gastos y riesgos necesarios para llevar la mercancia al pais de
destino. Son de naturaleza distinta a los términos C, ya que en los D, el vendedor
responde de la llegada de la mercancia al lugar convenido o punto de destino. El
vendedor debe soportar la totalidad de riesgos y de costos para hacer llegar la
mercancia hasta dicho destino. De ahi que los términos D signifiquen contratos de lle-
gada, mientras que los términos C son propios de los contratos de Embarque.

(11) FCA: Free Carrier (Franco Transportista) FAS: Free alonside ship (Franco al costado del buque); FOB: Free on bordd
(Franco a bordo)

(12) CFR: Cost & freigth (Costo y flete); CIF. Cost, insurance & freigth (Costo, seguro y flete); CPT.- Carriage paid to...
(Transporte pagado hasta); CIP: Carriage & insurance paid to (Transporte y seguros pagados hasta)

(13) DAF: Delivered at fronterr (Entrega en frontera); DES: Delivered ex ship (Entrega sobre el buque); DEQ duty paid: Delivered
ex quay (Entrega en muelle, derechos pagados); DDU: Delivered duty unpaid (Entregada derechos no pagados); DDP: Delivered
duty paid (entregada derechos pagados)

La razon principal para las Gltimas revisiones fue el deseo de adaptar los términos al creciente
uso del intercambio de datos electronicos (EDI, siglas de Electronic Data Interchange). En
estas Ultimas versiones esto es posible cuando las partes deben facilitar varios documentos
(tales como facturas comerciales, documentos de aduana, documentos de transporte). Es de
vital importancia el uso de los mensajes EDI sobre todo cuando se venda la mercancia
mientras aln esta siendo transportada. Otra razon, son los cambios en las técnicas de
transporte, particularmente el uso de contenedores y el transporte multimodal.

V. Principales novedades que presentan los INCOTERNIS 2000 respecto de los
Incoterms 1990

A pesar de que fueron multiples y de entidad notable las propuestas de modificacion, han sido
minimos los cambios introducidos en la nueva version de los INCOTERMS. La razédn ha sido
el deseo de mantener las formulas que han funcionado bien en la practica, que se hallan
plenamente consolidadas y que no plantean grandes problemas. Se han querido evitar
cambios que pudieran comprometer la amplia y pacifica utilizacién de los INCOTERMS

Las dos innovaciones esenciales introducidas son:

1. La Realizacion de tramites aduaneros y distribucion de costos generados por exportacion e
importacion de las mercancias.

Resulta mas apropiado atribuirle el despacho de las mercancias para la exportacion y la
importacion a la parte establecida en el Estado en el que deban efectuarse esas operaciones
administrativas. Por lo tanto, es preferible que el vendedor se ocupe de los tramites aduaneros
y del despacho para la exportacion y el comprador de la importacion. Las excepciones a esto
las constituyen los términos EXW (en fabrica) y DDP En el primero, el comprador carga con
la obligacion y los costos del despacho de exportacion e importacion. En el segundo, la
obligacion y los costos se imputan al vendedor. La razén de conservar en estos casos la
configuracion tradicional reside en que son los términos de menor obligacién para el
vendedor (EXW) y para el comprador (DDP), respectivamente.

2. Carga y descarga de las mercancias del vehiculo que realiza el transporte.

Se produce la entrega cuando el vendedor pone las mercancias a disposicion del comprador
sin descargar, de tal manera que el porteador debera proceder a descargar las mercancias del
vehiculo empleado por el vendedor y a cargarlas en el suyo. Consecuentemente, los riesgos y
los costos de esa operacion recaeran sobre el comprador.

3.- Otras modificaciones



Se han introducido asimismo diversos cambios de pequefio alcance en la redaccion y en el
contenido de los términos con la finalidad de aclarar y mejorar su aplicacion.

* Asi, se ha excluido la obligacion de aportar la péliza de fletamento en virtud de la
cual se emite el conocimiento de embarque en los términos "Costo y Flete pagados hasta"
(CFR) y "Costo, Seguro y Flete pagados hasta" (CIF).

* Igualmente se ha variado ligeramente el criterio para imputar los costos de la descarga
de las mercancias en los términos "C. Los INCOTERMS 2000 se refieren exclusivamente al
contrato de transporte: el vendedor correrd con los gastos de la descarga si el contrato de
transporte concertado los imputaba al cargador.

* Tambien la presentacion de cada término ha experimentado alguna variacion; por
ejemplo, la introduccion de un apunte sobre las obligaciones de las partes en relacion al
despacho de las mercancias para la exportacion o la importacion.

* De manera analoga, también se hace referencia a la contingencia de las obligaciones y
de los gastos de despacho de las mercancias para la importacion o la exportacion. En efecto, a
pesar de estar concebidos especialmente para ventas internacionales, nada impide que los
INCOTERMS se apliquen a contratos exclusivamente domésticos o en zonas de libre cambio,
en cuyo caso las previsiones acerca de los tramites aduaneros perderian interés. Para despejar
las confusiones que pudieran surgir, la version actual impone las obligaciones de realizar los
tramites aduaneros y cargar con los costos de importacién y exportacién "cuando sea
pertinente”. Igualmente cabe destacar la prevision en el término "Entregadas en frontera"
(DAF) de que el vendedor gestione el transporte de las mercancias desde la frontera hasta el
destino final.

B. Reglas y Usos uniformes relativos a los medios de pago
Reglamentacion internacional de los créditos documentarios

La legislacion de las cartas de crédito se desarroll6 primero durante el siglo XIX, en el Reino
Unido vy, a partir de la Primera Guerra Mundial en los tribunales de los Estados Unidos de
Norteamérica y en otros tribunales y ordenamientos juridicos de todo el mundo.

Pero las soluciones juridicas pueden resultar insuficientes en el contexto internacional, como
a menudo se comprueba, debido a que las empresas no desean tener que pronosticar cuél sera
el razonamiento de jueces y tribunales de paises remotos. Es de esta manera como surgié la
necesidad de establecer unas normas internacionales estandar para los usos y costumbres de
las cartas de crédito, las cuales pudieran ser actualizadas cuando se produjeran cambios en la
practica comercial.

El crédito documentario surge por la desconfianza entre la lejania entre el comprador y el
vendedor (desconocer las respectivas solvencias y seriedad) y para ello se busca a la Banca
para mediar como base en la confianza que ella inspira. EI comprador no quiere pagar sin
tener cierta seguridad o garantia sobre la entrega de las mercancias; y el vendedor no quiere
desprenderse de las mismas sin asegurar el cobro del precio. Es cuando se pacta la mediacion
de un Banco que por cuenta del comprador pagara el precio al vendedor contra entrega, de los
documentos representativos de las mercaderias. ElI vendedor asegura asi por medio de un
banco el cobro del precio y a su vez, el comprador se asegura también por la mediacién del
banco la posesion mediata y disponibilidad de las mercancias a través de los documentos
representativos de las mismas.

De esta forma el crédito documentario surge ligado a la llamada "compraventa sobre
documentos", que supone un supuesto tipico de "Traditio simbdlica”, en el sentido de que la
entrega o traditio se opera no por medio de la entrega material de las mercancias, sino a
través de la entrega de los titulos representativos de la misma, de modo que una vez el Banco



los reciba seria exigible el pago del precio, manteniéndose la bilateralidad de la compraventa,
como contrato sinalagmatico.

Particular interés en este contexto tienen las Reglas y Usos Uniformes relativos a los Créditos
documentarios (RUU) aprobadas en 1933 por la Camara de Comercio Internacional y
revisadas sucesivamente en los afios 1.951, 1.962, 1.974, 1.983 y 1.993 con la colaboracion
de UNCITRAL. La primera version de las RUU data de 1929, pero fue la edicion de 1933 la
que se aceptd ampliamente en Europa. La siguiente revision de las Reglas se aprobd en 1951
y las llevo a la escena internacional, ya que las utilizaron los bancos de Asia, Africa, América
Latina, los Estados Unidos de Norteamérica y Europa. La revision de 1962 fue ain mas alla,
puesto que se gand la aceptacion de la influyente comunidad financiera del Reino Unido y de
los paises del Commonwealth.

Las revisiones posteriores, con mejoras y refinamientos técnicos, se publicaron en 1974 y
1983. La version vigente, las RUU 500 **, revisada en 1.993 entré en vigor el 1 de enero de
1994.

LAS RUU 500

Las Reglas y Usos Uniformes relativos a los Créditos Documentarios («RUU», 0 «UCP» del
inglés Uniform Customs and Practice on documenaary credits), es una publicacion elaborada
por la Camara de Comercio Internacional, donde se estandarizaron los usos y préacticas de las
cartas de crédito internacionales.

Las RUU conforman un conjunto de normas mas flexibles que cualquier legislacion nacional
o internacional; éstas no constituyen ley de obligado cumplimiento, pero se aplican porque
los bancos las incorporan voluntariamente en los contratos en los que basan sus créditos
documentarios *°. En sintesis, son la puesta por escrito de los usos y costumbres reales,
basados en la experiencia de los bancos comerciales y de las empresas exportadoras e
importadoras.

Las RUU 500 simplificaron la version anterior de las Reglas y Usos (RUU 400),
incorporaron las practicas bancarias internacionales y ofrecen una relacion detallada de los
elementos de aceptabilidad para cada categoria de documentos de transporte.

(14) Reglas y Usos Uniformes relativos a los Créditos Documentarios de la Camara de Comercio Internacional. (Publicacién N°
500/93).

(15) A tal efecto los bancos dentro de su rol de intermediarios financieros realizan diversas funciones, y a todas ellas hay que
agregar la intermediacion en los pagos internacionales. Con respecto a estos contratos bancarios hay que sefialar su autonomia, en
cuanto a sus efectos respecto al contrato de compraventa (derechos y obligaciones) porque los bancos no participan como parte
dentro de este contrato. Es decir, los efectos juridicos de la venta sdlo afectan a sus partes y no al banco.

I1. Definicién y tipos de Créditos
Documentarios

Un medio de pago internacional es un instrumento cifrado en una moneda convertible, que es
aceptado por el vendedor como suficiente para satisfacer la deuda del comprador. Los medios
de pago especificos del comercio internacional son: el pago documentario, la remesa
documentaria y el crédito documentario. Estos medios de pago documentario se caracterizan
por relacionar el pago de la mercancia con la entrega de los documentos representativos de la
misma, por lo que la forma de pago suele ser simultanea a su entrega.

El crédito documentario, también llamado carta de crédito o "letter o credie”, es el medio de
pago mas utilizado ya que facilita los pagos internacionales y proporciona seguridad, tanto al
exportador vendedor como al importador comprador. El vendedor se asegura el pago si puede
demostrar que ha embarcado la mercancia estipulada en el contrato; y el comprador se



asegura que el banco no pagara a menos que el vendedor cumpla los requisitos que él ha
establecido.

El crédito documentario pudiera ser definido como: "Un convenio en virtud del cual un
Banco (Banco Emisor), actuando a peticion y de acuerdo con las instrucciones de un cliente
(Ordenante), se compromete a pagar a un tercero (Beneficiario) el importe del crédito, contra
entrega por parte de éste de determinados documentos exigidos que demuestren que se han
cumplido los términos y condiciones estipulados™.

Segun el compromiso asumido por el Banco Emisor, un crédito documentario puede ser
revocable o irrevocable” *°. Serfa revocables *” aquel que puede ser modificado o anulado por
el emisor sin requerir aprobacién alguna del beneficiario; no existe un vinculo firme entre el
banco y el vendedor, ya que hasta el momento del pago, el banco puede anular o modificar el
crédito documentario a instancia del comprador sin necesidad siquiera de notificarlo al
vendedor, jugando como Unico limite a la posible arbitrariedad por parte del Banco, la
prohibicion del abuso del derecho y la buena fe.

(16) Articulos 6 y 8 RUU 500
(17) Este crédito envuelve el riesgo para el vendedor, dado que podria ser modificado o cancelado, mientras los bienes ya estan en
transito y antes de que los documentos sean presentados o antes de que sea hecho el pago.

Seria irrevocable aquel que una vez abierto no puede ser modificado o anulado sin el
consentimiento expreso de todas las partes que intervienen. ElI Banco no podra anular, ni
modificar su compromiso de pago contra entrega de documentos en los términos reflejados
en la carta de crédito emitida por el Banco a favor del vendedor, salvo que cuente con el
consentimiento tanto del comprador como del vendedor. Se exige que se haga expresa la
irrevocabilidad, de lo contrario se considera revocable.

Por otra parte de llama Crédito confirmado, cuando un Banco Intermediario (Banco
Confirmador) garantiza al exportador que, contra documentos conformes, le pagard de
acuerdo con lo pactado, asumiendo por su cuenta y riesgo que el Banco Emisor no le
reembolse las cantidades pagadas. En el crédito no confirmado el banco avisado solo verifica
la autenticidad del crédito, avisa al beneficiario de la apertura del mismo, recibe los
documentos del exportador y los envia al banco emisor y, por ultimo, paga al beneficiario
cuando reciba el reembolso del banco emisor, sin asumir riesgo crediticio.

En cuanto a los créditos documentarios transferibles *® y subsidiarios, debe decirse que no se
trata de modalidades, sino de supuestos en los que el vendedor es un mero intermediario que
ha de obtener la mercancia comprometida de sus suministradores o proveedores, valiéndose
de la carta de crédito otorgada por el Banco, bien para el pago de sus proveedores o como
garantia del mismo.

En los créditos con clausula roja se prevé la posibilidad de que el beneficiario solicite el pago
contra la simple promesa de presentar en un determinado plazo los documentos; mientras que
en los créditos con clausula verde el requerimiento del beneficiario se basa en la presentacion
de ciertos documentos que acrediten el depdsito de la mercaderia, sin la necesidad de tener
que presentar el documento de embarque.

I11. Sistema operativo del crédito documentario

Para comprender el sistema operativo del crédito documentario debemos conocer ciertas
relaciones basicas entre los participantes del mismo:

(18) Articulo 48 de las RUU 500

1) Entre el importador u ordenante del crédito documentario y el exportador o beneficiario
del mismo:



La relacién de crédito documentario tiene su origen en un contrato de compraventa en que el
comprador y vendedor pactan expresamente la “clausula pago contra documento”. Esta
clausula incide en la fase de cumplimiento del contrato e implica la mediacion de un Banco
para el pago del precio al vendedor contra la entrega de los documentos acordados. De aqui
se dice que el banco no acttia sobre mercancias, sino sobre documentos.®

Por otro lado la clausula pago contra documento implica de un lado la obligacion del
comprador de obtener de un banco la correspondiente apertura de crédito documentario a
favor del vendedor y por otro lado, supone para el vendedor la obligacion de cobrar a traves
del crédito documentario

2) Entre el Ordenante del crédito y el Banco que lo emite:

La solicitud de apertura del crédito debe contener de manera clara y concisa la totalidad de
apartados que vana facultar al Banco emisor para cumplir fielmente las instrucciones del
ordenante. Esta clausula de pago contra documento supone que el comprador asume una
obligacion de resultado que es obtener la apertura por un Banco de un crédito documentario a
favor del vendedor en los términos que se pactaron en esa clausula.

El comprador debera dar instrucciones concretas al Banco, es decir, designar el beneficiario,
estipular si lo quiere revocable o irrevocable, si va a ser transferible o no; el importe y divisa,
la forma de pago al beneficiario (al contado o mediante aceptacion); fecha limite de la
presentacion de los documentos, género y cantidad de las mercancias; plazo de expedicion de
las mercaderias y plazo maximo entre expedicion y entrega de documentos; designacion de
documentos, etc.”

El Banco emitira el crédito documentario siguiendo literalmente las instrucciones del
comprador, asi como el examen % en plazo razonable de los documentos entregados por el
vendedor-beneficiario y remision de los mismos al comprador.

(19) Articulo 4 RUU 500

(20) Articulo 13y ss. de las RUU 500

(21) Este deber de examen lo contemplan los articulos 13,14 y 15 de las RUU 500 y se rige por el principio del absoluto formalismo,
es decir, rechazar los que en un aspecto formal y externo sean incorrectos, lo que implica el comprobar que los documentos estén
completos, externamente correctos, que normalmente corresponda con las instrucciones y que sean congruentes entre si.

3) Entre el Banco Emisor (o su Banco representante, salvo que el crédito sea confirmado) y el
Beneficiario o exportador:

El pago de un crédito documentario se desencadena con la presentacion por parte del
beneficiario de la documentacién solicitada. EI Banco avisador que recibe los documentos,
realiza una comprobacion exhaustiva de los mismos. Se debe tomar en cuenta la
independencia entre el llamado contrato subyacente (compraventa) y la relacion que se
establece entre el vendedor y el banco a partir de la emision de la Carta de crédito. Esta
independencia implica que en el supuesto de cumplimiento de los requisitos documentales el
Banco habra de pagar en todo caso, es decir, aunque se haya podido producir incumplimiento
en el contrato de compraventa; y de igual manera el Banco debera rechazar el pago si no le
son presentados los documentos a pesar de que le conste el cumplimiento de las obligaciones
en la venta. El deber de examen del banco no alcanza hasta examinar si el contenido de los
documentos se corresponde o no a la realidad de las prestaciones del contrato subyacente.

IV.- Los documentos en el crédito documentario?®

En el crédito documentario el cumplimiento del comprador por medio del banco, opera
cuando el vendedor entrega los documentos que se han previsto. Ellos tienen una funcion



maltiple: dan al ordenante seguridad de que el beneficiario ha dado satisfaccion a sus
obligaciones y ademas algunos documentos atribuyen derechos.

Entre los documentos que entran en juego, usualmente encontramos los documentos de
expedicion, los conocimientos maritimos, otros documentos de embarque, documentos de
seguro, facturas comerciales y otros tales como certificados de depoésitos, 6rdenes de entrega,
facturas consulares, certificados de peso, origen, calidad, etc.

En cuanto a los Documentos de Embarque, su importancia para el ordenante consiste en que
ellos garantizan la existencia de la mercaderia y su expedicion. Ademas proporcionan una
garantia al banquero si son negociables. Existen diversos tipos de conocimiento de transporte
tales como: el conocimiento de embarque 2* maritimo, el conocimiento de embarque aéreo, la
carta de porte terrestre, documento de transporte combinado.

(22) Ver PEREZ VARGAS (Victor): "Los Medios de pago en la Compraventa Internacional”. Revista Judicial (Corte
Suprema de Justicia), Afio VI, No. 21. Costa Rica, Septiembre 1981 pp. 97 y ss. Ver ademaés los articulos del 20 al 38 de las
RUU 500.

(23) El conocimiento de embarque es "'limpio* si no lleva clausula ni anotacién sobreafiadida en que conste algun defecto, sea de las
mercaderias o del embalaje o de ambos. Si lleva esa anotacion se considera *'sucio’ S debe ser rechazado por el banco, salvo si se
han previsto algunas tolerancias.

Los Documentos de Seguro prueban la existencia de un contrato de seguros y de una
cobertura de riesgos y conceden derecho a su tenedor para exigir el pago del seguro a la
realizacion de los riesgos. Los Documentos de la operacion comercial o Factura son
documentos expedidos por el vendedor o beneficiario de la carta de crédito donde consta la
mercaderia y su valor, en el momento del embarque o de la entrega para el embarque, medios
de envio, condiciones de entrega y forma de pago convenida; prueba el contrato de
compraventa y es el eje alrededor del cual giran los demas documentos.

Existen también otros documentos que genéricamente pueden denominarse informativos que
sirven a las partes como garantia de cumplimiento. No dan posesion de la mercaderia por lo
cual no hay inconveniente en que puedan ser enviados directamente al comprador (tomando
en cuenta el nimero de ejemplares que hay que entregarle al banco).

Este seria el caso de las facturas consulares que consisten en el visado de la factura comercial
sin necesidad de que haya expedicion de otro documento y son expedidas por el consul del
pais importador. Los documentos de pesaje, los cuales dejan constancia del peso de los bultos
0 cajas de mercancia. El Certificado de origen el cual es normalmente emitido por una
autoridad competente del pais exportador (generalmente una cadmara de comercio) cuya
finalidad es atestiguar el origen de las mercancias exportadas.

El certificado de calidad tiende a verificar que la mercaderia llena ciertas normas de calidad.
El certificado fitosanitario comprueba que se ha cumplido con los requisitos exigidos para
determinados tipos de materia prima o productos agropecuarios y son expedidas por las
autoridades sanitarias y deben constatar su aceptacion. Y las Listas de Empaque las cuales
discriminan el contenido de los bultos y permite constatar la realizacion completa del
despacho.

Son documentos, si bien accesorios a los documentos de transporte y seguro, que son
esenciales para el buen fin de la operacion comercial. El comprador pira pagar la mercaderia
necesita: que haya sido expedida (documento de transporte), que llegue en buenas
condiciones y que corresponda a las caracteristicas y calidades solicitadas (documentos
informativos).

Las razones para solicitar uno u otro documento dependen de la necesidad del comprador,
(factura comercial o documentos de transporte y seguro); de exigencias oficiales (certificado
sanitario, de calidad, etc), o bien razones politicas (por ejemplo certificados de "lista negra™).
El comprador solicitard aquellos documentos que le den la propiedad de la mercancia, que le
permitan reclamar a la compafiia de seguros en caso de siniestro, etc. También debera



solicitar aquellos documentos o certificados que las autoridades aduaneras puedan exigirle o
que el organismo de sanidad le pida para que el producto pueda ser consumido en el mercado
nacional.

V.- Cartas de Crédito Electronicas

En las nuevas comunicaciones entre los bancos el papel ya no cumple un rol principal; ahora
se contemplan comunicaciones por computadoras y a través de redes, ya que los avances
tecnoldgicos estdn creando cambios dramaticos en el sistema bancario y financiero y en el
comercio en general. Hace solo unas decadas la mayoria de las cartas de crédito se
comunicaban por correo, cable o télex. Pero en 1974 el borrador de las RUU regulé este tipo
y las RUU 400 de 1983 sustituyo los términos «cable, telegrama o telex» por
«teletransmision». En los siguientes diez afios la mayoria de mensajes interbancarios sobre
cartas de crédito abandond la modalidad de comunicacion por papel, pasando a la
teletransmision.

Entre los sistemas de transmision se encuentra el SWIFT 24, el cual es exclusivamente para
transportar mensajes financieros sin que afecte liquidaciones de cartas de crédito u otras
deudas entre los bancos emisor y receptor. Hacia 1994 el SWIFT se aprovechaba en mas de
1000 bancos e instituciones financieras, en mas de 70 paises y 3000 destinos mundiales, con
una transmision aproximada de un millon de mensajes diarios cuya mayoria correspondia a
cartas de crédito y garantias bancarias. Este sistema comprende un complejo y riguroso
sistema de seguridad, que incluye varios mecanismos de identificacion, encriptacion y
autenticacion.

(24) La «Society for Worldwide Interbank Financial Telecommunications» (Sociedad para las Telecomunicaciones Financieras
Interbancarias Mundiales) SWIFT nacié en 1973 como una sociedad cooperativa belga sin animo de lucro, bajo propiedad de los
bancos, con el objetivo de facilitar la transmision de mensajes sobre transacciones financieras entre los bancos.

(25) KOZOLCHYK (Boris):  *'Cartas de Crédito electrénicas". Estudios de Derecho Bancario y Bursatil. En homenaje al
Profesor Evelio Verderay Tuells, La Ley, S.A. Vol. I, Madrid, 1994.

La terminologia de SWIFT, las normas para los mensajes y la ubicacion y espaciado de los
campos de datos en los mensajes con respecto a las cartas de crédito se basan en las reglas
RUU o conceptos UCP % En el manual SWIFT se abordan temas tales como el momento de
establecimiento de la carta de crédito, reglas en materia de responsabilidad, acuerdos
maestros, etc.

Sin duda alguna los avances de la tecnologia también ha alcanzado a las cartas de credito. En
este sentido estamos ante un nuevo sistema que permitird mayor seguridad en su uso y mayor
rapidez en las transacciones. Se hace referencia a los mensajes EDI, por medio de los cuales
la carta de crédito basada en papel sera sustituida por un crédito electronico, con arreglo al
cual el banco emisor o confirmador pagard no contra la entrega de un conjunto de
documentos sobre papel, sino contra un tipo exclusivo de mensaje de Intercambio de Datos
Electrénicos (EDI).

Este mensaje EDI indicard que el banco confirmador ha recibido, por ejemplo, un
conocimiento de embarque o carta de porte electronico que, a primera vista, cumple los
términos y condiciones del crédito, que ha pagado o aceptado un giro y que espera ser
reembolsado. Los documentos transmitidos electronicamente no transferiran el titulo de la
mercancia, solo reconoceran la recepcion de la mercancia y transmitiran otra informacion
solicitada *’.

Actualmente la carta de crédito es el documento que inspira mas confianza entre partes que
desconfian unas de otras. La confianza se basa en el compromiso de los bancos emisor y
confirmador de un pago justo y puntual a cambio de los documentos del vendedor. Hay
optimismo en cuanto al papel de los documentos en la carta de crédito electronica, tomando



en consideracién que la adopcién creciente por parte de los paises comerciantes de la
redaccion propuesta por las Naciones Unidas para los mensajes electronicos comerciales,
administrativos y de transporte (EDIFACT) posibilitara la transmision de un gran nimero de
estos mensajes de forma economica y fiable desde las oficinas dedos beneficiarios y terceros
a los bancos.

(26) Ver Articulo 11 RUU 500
(27) KOZOLCHYK (Boris), Op.cit.

LA CONVENCION DE LAS NACIONES UNIDAS SOBRE LOS CONTRATOS DE
COMPRAVENTA INTERNACIONAL DE MERCANCIAS

Este estatuto juridico uniforme fue aprobado por la Conferencia de las Naciones Unidas del
11 de Abril de 1980 y busca regular los contratos de compraventa celebrados entre las partes
que tengan su establecimiento en Estados diferentes cuando dicha Convencidn esté en vigor
en dichos Estados o en su defecto, cuando las reglas de Derecho Internacional Privado del
Estado del foro mande a aplicar la ley de uno de los Estados en cuyo sistema juridico la
Convencidn haya sido recibida.

La Convencion constituye una reglamentacion de venta internacional que supera a la
Convencién de La Haya, ya que pretende regular el contrato como un todo,
independientemente de cualquier legislacion nacional, a la cual la Convencion nunca recurre.
El objetivo de la misma es establecer una reglamentacién general y simple, con el fin de que
pueda ser interpretada y aplicada sin tener que hacer referencia a ninguna legislacion
nacional.

Esta Convencion posee 101 articulos que han sido agrupados en cuatro partes:

* La primera parte la cual se divide en dos capitulos: I. Ambito de aplicacion y 1I:
Disposiciones generales.

* La segunda parte se refiere a la Formacion del Contrato

* La tercera parte se titula "Compraventa de Mercaderias" se divide a su vez en cinco

capitulos: Capitulo 1. Disposiciones generales; Capitulo Il: Obligaciones del vendedor;
Capitulo 111: Obligaciones del comprador; Capitulo IV: Transferencia del riesgo; Capitulo V:
Disposiciones comunes a las obligaciones del vendedor y del comprador.

* La cuarta parte corresponde a las Disposiciones finales.

La Convencion crea un Derecho Internacional Uniforme en materia de contratos
Internacionales, sin que pretenda inmiscuirse con el régimen nacional del contrato de
compraventa celebrado entre nacionales del mismo Estado, ni con los tratados comerciales
que los paises hubieran celebrado estableciendo reglas especificas para casos concretos.
Existe la posibilidad de que sea adoptada por partes, con excepciones y aln con reserva. La
Convencidn contiene un protocolo adicional que modifica la Convencion de Nueva York del
14 de Junio de 1.974 sobre la prescripcion en materia de venta internacional de mercaderias.
Al hacer referencia a la importancia de su suscripcion por parte de los paises, se tiene que
para la fecha del presente articulo la han suscrito y ratificado 59 naciones que han
comprendido que existe la necesidad de contar con mecanismos juridicos que hagan mas
eficientes las exportaciones y que den la imagen de modernidad al pais %. En el caso de
Venezuela, si bien es cierto que este instrumento resulta compatible con nuestro
ordenamiento juridico, ésta fue firmada el 28 de septiembre de 1981, aun no ha sido
ratificada; no obstante se considera que esto Ultimo seria muy conveniente para la actividad
comercial de nuestro pais.



La modernizacién del aparato industrial exportador, trae consigo la tecnificacion de la
estructura de los negocios, la aparicion de escuelas de comercio internacional y la formacion
de especialistas. En este escenario surge entonces la necesidad de poder contar con
mecanismos juridicos que hagan mas eficiente el juego del comercio, ya que la presencia de
nuestro pais dentro de la comunidad financiera internacional necesariamente debe ir
aparejada con la modernizacion en su instrumental juridico internacional.

. Antecedentes

Los origenes de la Convencion de Viena se remontan a los afios treinta, con la preparacion de
un primer proyecto por el Instituto para la Unificacion del Derecho Privado (UNIDROIT).
Los trabajos continuaron luego de la H Guerra Mundial y culminaron en 1964 con una
conferencia en La Haya, donde se adoptaron dos convenciones internacionales en materia de
compraventa internacional de mercancias. Ambas entraron en vigor pero Unicamente nueve
paises las ratificaron.

(28) Los paises americanos que ya la han suscrito y ratificado y para los cuales esta Convencién ha entrado en vigor son: Argentina,
Canada, Chile, Cuba, Ecuador, Estados Unidos, México, Pert y Uruguay.

Se trata de las Convenciones de La Haya del 1 de julio de 1964, mejor conocidas como Ley
Uniforme sobre la venta Internacional de bienes corporales (LUVI) y la Ley Uniforme sobre
la formacidn del contrato (LUFC) de dichos bienes, que a pesar de no haber sido exitosas en
cuanto a ratificaciones, ciertamente han producido una gran cosecha de decisiones
jurisprudenciales %, las cuales han aportado principios que han sido recogidos en la
Convencién de Viena.

Cuando vino a ser aparente que dichas convenciones no serian ampliamente adoptadas, la
UNCITRAL comenzé a trabajar en unificacion del derecho material de la compra-venta
internacional. Para el afio de 1980 se celebr6 una Conferencia Internacional en el &mbito de
las Naciones Unidas en la cual se suscribio la llamada "Convencion de Naciones Unidas
sobre los contratos de compraventa Internacional de Mercaderias" *°, la cual entré en vigor el
1 de enero de 1988.

I1. Ambito de Aplicacién

Segun la CCVIM, la compraventa es el contrato por el cual el vendedor transmite y entrega la
propiedad de las mercaderias a cambio de un precio. La Convencion considera que es
internacional el contrato y las formas que ella define como tal o sea, aquel en que haya sido
manifiesta la localizacion de los establecimientos en Estados diferentes. Es decir, la
internacionalidad de la compraventa viene determinada por el hecho de tener las partes sus
establecimientos en Estados diferentes.

Para precisar atin mas el campo de aplicacién *, la Convencién exige alternativamente o que
los Estados se encuentren vinculados al texto o que el conflicto de jurisdiccion conduzca a la
aplicacion de la ley de un Estado miembro. En el primer caso la Convencion se aplica
independientemente de las reglas de Derecho Internacional Privado sobre jurisdiccién lo que
significa que si los dos Estados son miembros ésta aparece como lex contractus que se
impone a las reglas de conflicto de los paises miembros *. En el segundo caso, si el Estado
indicado por la regla de conflicto de jurisdiccion estuviere adherido a la Convencion ésta es
parte de su ordenamiento y en tal razén, las normas que de esta deberian ser aplicadas
adquieren un caracter especial para las ventas no exclusivamente nacionales *.



(29) Ver en este sentido extractos de sentencias de tribunales alemanes e italianos en aplicacién de estas leyes uniformes, en las
cuales se evidencia la clara tentativa de los jueces de evidenciar principios generales dentro de las leyes uniformes, como
instrumento de integracion de sus mismas lagunas en FRIGNANI (Aldo): "I Diritto del Commercio Internazionale, Roma. IPSOA
Informatica, 1986, pp. 25y ss.

(30) En adelante se utilizara las siglas CCVIM para referirnos a la Convencién de Viena de Compraventa Internacional de
Mercaderias de 1.980.

(31) La CCVIM establece en su articulo 1 los criterios que determina cuando una transaccion internacional entra dentro de su
esfera de aplicacion. No obstante constituir una regulacion del derecho material de la compraventa internacional, la Convencién no
elude por completo emplear la técnica del conflicto de leyes (parrl,b del articulo 1) para determinar su &mbito de aplicacion.

(32) El articulo 6 de la Convencién proclama el carécter dispositivo de la reglamentacion juridica contenida en ella, es decir,
establece el principio regulador de la autonomia de la voluntad de vendedor y comprador como facultad reconocida de las partes
para designar el ordenamiento juridico aplicable a su contrato. No obstante existir el derecho uniforme sobre venta internacional, le
otorga a las partes el poder de decidir cuél seré el derecho rector de su contrato, si la Convencion de Viena de 1980 o el Derecha
interno de un estado.

(33) SIERRALTA RIOS (Anibal): ""Contratos de comercio Internacional®. Fondo Editorial de la Pontificia Universidad Catdlica del
Perq, Lima, 1990, pp. 148

En el supuesto de que las partes hayan previsto someter al arbitraje internacional las
diferencias que pudieran surgir entre ellas, pero no hayan sefialado el derecho aplicable al
contrato de compraventa, la Convencion de Viena de 1980 podria ser aplicable por los
arbitros internacionales a titulo de "lex mercatoria”, es decir, como reflejo de los usos y
costumbres del comercio internacional en la materia.

De hecho la Convencion de Viena de 1980 esta siendo aplicada por los arbitros como si se
tratase de "lex mercatoria” 3. De tal forma que la Convencién se ha llegado a aplicar a
supuestos en que ninguno de los Estados donde radican los establecimientos de las partes del
litigio eran Estados contratantes, en el entendimiento que las disposiciones de la Convencion
de Viena representan las caracteristicas generales del derecho de compraventa en todos los
sistemas legales o como usos de comercio relevantes.

Tal es el caso del laudo de la Camara de Comercio Internacional 73311 1994 *® que aplica la
Convencién de Viena al entender que en el caso en cuestion ese texto representa "los
principios generales de la préctica comercial internacional, incluyendo al principio de buena
fe".

Los bienes que entran dentro del campo de aplicacion de la misma son "los bienes muebles
corporales™, definicion comdnmente aceptada y utilizada en las Convenciones de La Haya de
1964 para hacer referencia a las "mercaderias”. Esto excluye las ventas de bienes inmuebles y
de bienes incorporales, cpmo los derechos de patente, copyrights, marcas o licencias de
know-how.

(34) Con todo debe reconocerse la posibilidad de que los arbitros estén influenciados por la circunstancia de que la Convencién de
Viena forma parte del derecho interno de una muy amplia gama de Estados, que van desde los paises en vias de desarrollo hasta los
paises desarrollados; de los paises de economia fuertemente centralizada o planificada a aquellos que se rigen por los principios de
libertad de mercado.

(36) Extractos del Laudo arbitral dictado en el asunto No. 7331 de 1994 publicado en INTERNATIONAL COURT OF
ARBITRATION BULLETIN de la CCI, Noviembre 1995, vol. 6, No. 2, pp. 73y ss.

Existen ciertos casos en que no se aplica la Convencion y es cuando la compraventa tiene por
objeto ciertos bienes, en este sentido no se aplicaria a las siguientes compraventas: a) A las
compraventas de consumo (para uso personal, familiar y directo), salvo que el vendedor no
hubiera sabido ni debiera haber sabido que las mercaderias se compraban con esa finalidad,;
b) A las realizadas en subastas; c) A las judiciales; d) A las de valores mobiliarios, titulos o
efectos de comercio y dinero; e) A las de buques, embarcaciones, aerodeslizadores y
aeronaves f) A las de electricidad *'.

Asimismo, ésta tampoco se aplicara a determinados tipos de compraventa, que constituyen
contratos complejos, asi como: a) En los casos en que la parte que encargue la operacion
suministre una parte sustancial de los materiales necesarios para tal operacién; b) En los
casos en que la parte principal de las obligaciones consista en suministrar mano de obra o
prestar otros servicios.



Aspectos que regula la convencion

La Convencion se aplica exclusivamente sobre la formacién del contrato de compraventa ® y
las obligaciones y derechos de las partes intervinientes, pero no respecto de la validez del
contrato, ni de sus efectos en la propiedad de las mercancias, ni de la responsabilidad penal
del vendedor por las lesiones 0 muerte que causaren las mercancias a una tercera persona. Y
finalmente la misma convencién prevé la posibilidad de que las partes excluyan * la
aplicacion del texto legal, derogar cualquiera de sus disposiciones o incluso modificar sus
efectos. De esta manera la Convencion quedaria inserta dentro del principio de la libertad
contractual, pues se puede pactar la utilizacion plena, parcial o limitada de los términos
convencionales sin que esto impida el uso o aplicacion de los otros extremos del texto
juridico. Pero esta libertad sélo tendria el limite dispuesto en el articulo 12 concerniente a la
forma escrita del contrato.

(37) Articulo No. 2 CCV1M

(38) Siempre que esta parte no haya sido excluida por el Estado contratante de que se trate. Hay que tener en cuenta que no todos
los paises firmantes han ratificado esta parte de la CCVIM, con lo cual lo dispuesto aqui por la Convencion no se aplicara siempre.
(39) Bien puede la exclusion ser expresa o tacita , total o parcial. En cuanto a los Efectos de la exclusién, tanto la total como la
parcial, tendra como consecuencia obligada y simultanea, aplicacion, en su lugar, del Derecho Nacional designado por la norma
conflictual del foro (interna o internacional).

En lo referente a la formacidn del contrato es necesario sefialar que la Convencion no regula
todos los aspectos derivados de la formacion del mismo, solo se ocupa de la oferta, la
aceptacion y el concurso de estas, asi como de ciertas reglas sobre la modificacion del
contrato.

Al no regular la Convencion no todos los tipos de compraventa ni tampoco todos los aspectos
de los contratos que entran en su campo de aplicaciéon esto hace que el Derecho de la
Convencion y el derecho interno coexistan en esta materia.

I11. La Convencion: Aspectos Resaltantes
a.- Interpretacion:

La interpretacion *° de todo el texto convencional debe hacerse tomando en cuenta la buena
fe, la intencidn de las partes contratantes y los usos y las practicas comerciales. Como la
Convencion es un esfuerzo para unir y armonizar varios sistemas juridicos, principalmente el
"civil law" y el "common law", debe ser interpretada de acuerdo a sus propios principios y los
antecedentes. A este respecto se nos sefiala que "el texto convencional ha de interpretarse
atendiendo su caracter internacional, procurando uniformidad en su aplicacion y respetando
la observancia de la buena fe en las practicas comerciales”. En lo relativo a la integracion de
lagunas la Convencidn le suministra dos criterios de solucion al intérprete: en primer lugar el
recurrir a los Principios generales en que se basa la propia convencién y en su defecto,
recurrir al Derecho Nacional aplicable en virtud de las normas de Derecho Internacional
Privado del foro y tanto si ese Derecho designado es la lex fori como la ley de otro Estado.

(40) La CCVIM no sefala expresamente los métodos de interpretacion, sino los principios de interpretacion. Habra entonces que
tomar en cuenta su caracter internacional, la necesidad de promover la uniformidad en su aplicacion y asegurar la observancia de la
buena fe en el comercio internacional. Cuando se considera el caracter internacional de las normas resulta conveniente recordar a la
Convencién de Viena sobre el Derecho de los Tratados de 1.969; pero aunque en la CCVIM no se hizo mencién a ella en lo atinente
a la interpretacion., se cree que se traté de una remision tacita mas no omision.



b.- Usos y practicas comerciales:

Es imprescindible sefialar la importancia de los usos y practicas que existen en este campo.
Estos se encuentran en continua evolucion, si bien a veces son codificados **, constituyendo
un derecho muy vivo y muy apropiado al constante cambio que tiene lugar en este medio. En
primer lugar, las partes quedaran obligadas por los usos que hubieran acordado e igualmente,
quedaran obligadas por las practicas que se hubieran establecido entre ellas. Por Gltimo, se
considerara que han hecho tacitamente aplicacion de cualquier uso del que tuvieran o
debieran haber tenido conocimiento y que sea ampliamente conocido y regularmente
observado en contratos del mismo tipo, en el trafico mercantil de que se trate.

Se observa entonces el papel tan importante que juega la costumbre como fuente del Derecho
Mercantil y su relevancia de primer orden. Por ello todo Convenio de Derecho Uniforme no
puede ignorar la presencia de estos usos y costumbres mercantiles de caracter internacional, y
debe incorporarlos en la medida de lo posible dentro de su articulado.

c.- Establecimiento o Residencia:

El tema de la residencia y del establecimiento es tratado en el articulo 10 de la Convencién y
prevé la hipétesis de que una parte o ambas tengan 0 no varios establecimientos. La
Convencion deliberadamente eludio la palabra "domicilio™ que tantos comentarios y estudios
propicio en el Derecho Iberoamericano y prefirié el de "establecimiento”. Se trata de un
acierto el haber escogido este término, aunque algunos sectores de la doctrina sefialan que no
esta claro el concepto mismo, creando incertidumbre.

d.- La Forma Contractual:

El Principio de la consensualidad esta patente en el articulo 11 de la Convencion, ya que las
partes pueden convenir libremente, sin el requisito de la forma, incluso, las modificaciones al
contrato que pueden hacerse por simple declaracion de voluntad. Luego, basta el
compromiso, pudiendo ser celebrado por cualquier medio como cartas, telex, telegramas y
obviamente un documento protocolizado son suficiente para contener el contrato. También se
sefiala que el contrato puede ser probado por cualquier medio, incluyendo la prueba de
testigos. Sin embargo este principio no se aplicard si alguna de las partes tuviera su
establecimiento en un Estado que haya decidido, conforme al articulo 96, no hacer uso de
esta regla. En tal caso el escrito sera necesario para la celebracion, modificacion o extincion
por mutuo acuerdo del contrato o la oferta, la aceptacion o cualquier otra manifestacion de
voluntad.

(41) Cabe sefialar que entre la Convencién de Viena y los INCOTERMS no existe una relacién de oposicion, sino mas bien una
relacion de complementacion entre ellos. Una vez signada la convencion y presumiendo que las partes han aceptado tacitamente la
aplicacion de los usos y costumbres del comercio Internacional, se abre entonces la puerta a la aplicacion de los INCOTERMS.

e. Obligaciones de las Partes

Obligaciones del vendedor: Las principales obligaciones del vendedor son las siguientes: a)
Entregar las mercaderias; b) Transmitir su propiedad y c) Entregar los documentos
relacionados con aquellas:

1.- Entrega de las mercaderias: Se debe tratar en este aparte la transmision de los riesgos y la
transmision de la propiedad. En cuanto a la transmisidn de los riesgos es necesario establecer



aqui dos tipos de supuestos: a) Los casos en que el vendedor entregue los bienes a un
porteador y b) Los casos en que las mercancias son entregadas directamente al comprador.

En general, cuando los bienes son entregados a un porteador si el vendedor esta obligado a
entregar las mercancias en un lugar determinado, el riesgo se transmite al entregar las
mercancias en tal lugar; si no se hubiera fijado tal lugar, el riesgo se transmitira al hacer
entrega de las mercancias al primer porteador. En especial, para las mercancias vendidas en
transito, la regla general es que el riesgo se entiende transmitido al comprador desde el
momento de celebracion del contrato.

Cuando los bienes son entregados directamente al comprador, si éste Ultimo debe hacerse
cargo de las mercancias en el establecimiento del vendedor, el riesgo se le transmitird cuando
aquél se haga cargo de las mercaderias, 0 si no lo hace en el tiempo debido desde que éstas se
pongan a su disposicion e incurra en cumplimento al rehusar la recepcion. Pero si el
comprador debe hacerse cargo de las mercancias en un lugar distinto, el riesgo se transmitird
cuando deba realizarse la entrega y el comprador sepa que las mercancias se encuentran a su
disposicion en tal lugar.

2.- Transmision de la propiedad: Al hacer referencia a la transmision de la propiedad de las
mercancias, debe decirse que esta obligacion constituye el nicleo de las obligaciones del
vendedor, ya que es el centro del propio contrato: la principal finalidad del comprador al
realizar este tipo de contrato es convertirse en propietario del bien que quiere comprar, de
donde se deduce que la principal funcién del vendedor es hacer que dicho comprador llegue a
ser propietario, o sea, transmitirle la propiedad. Sin embargo, la Convencién no establece
nada sobre este punto, ya que para empezar, dicha transmisién no se considera un elemento
propio de la compraventa sino uno de sus efectos y estos no son regulados por la CCVIM.

A pesar de este hecho, la Convencion establece que en caso de que el vendedor no cumpla
con esta obligacion, el comprador dispondra de los remedios previstos al efecto. Este punto
sera regulado por las partes, a falta de lo cual se aplicara la legislacion pertinente segun las
reglas del Derecho Internacional Privado.

3.- La obligacion de entregar los documentos: La tercera y Ultima obligacién del vendedor
consiste en entregar los documentos relacionados con las mercancias. Esta obligacion viene
especificada en el articulo 34 de la CCVIM, que establece que se realizara segun el momento,
lugar y forma fijados por el contrato.

Obligaciones del Comprador

Las principales obligaciones del comprador son las siguientes: Pagar el precio de las
mercaderias y recibirlas en las condiciones fijadas en el contrato y en la Convencion.

1.- Obligacién de pagar el precio: EI comprador esta obligado a pagar el precio ** convenido,
sin necesidad de requerimiento ni ninguna otra formalidad del vendedor. Dicho precio
constituye uno de los elementos bésicos del contrato y serd normalmente fijado de comun
acuerdo. El punto de cdmo debe realizarse el pago no es tratado por la CCVIM , que tampoco
trata temas como los posibles modos de pago admisibles ni la moneda de pago. Todo esto
sera determinado por las partes, pero en caso de silencio el pago se realizara normalmente en
la moneda del lugar donde se produzca dicho pago, por eso es muy importante estipular algo
al respecto.

(42) El articulo 55 contempla la posibilidad de que existan contratos celebrados validamente sin que se haya fijado el precio o un
medio para determinarlo. Esto parece ser una contradiccion con el articulo 14, que establece la necesidad de un precio determinado
o determinarle desde el principio. Sin embargo, esto ha sido resuelto por la doctrina, que encuentra campos de aplicacion diferentes
para cada articulo, deforma que el art. 14 se rejériria a la validez de la oferta simplemente mientras que el art. 55 trataria del
contrato en general. Ademas es necesario tener en cuenta que las reglas de la CCVIM son de libre aplicacién, y que la Convencion
prevé la posibilidad de que los estados la ratifiquen parcialmente, deforma que no acepten la Parte Il sobre la Formacion del
Contrato.



2.- Obligacion de recibir las mercaderias: La Convencidn establece como segunda obligacion
del comprador la de recibir las mercaderias, el cual debera "...realizar todos los actos que,
razonablemente quepa esperar de él para que el vendedor pueda efectuar la entrega y, en
hacerse cargo de las mercaderias una vez que el vendedor las ha puesto a su disposicién ... *®
3.- Otras obligaciones del comprador: La Convencion establece ademas como obligaciones
del comprador la de examinar o hacer examinar las mercaderias en el plazo més breve posible
para comprobar que son adecuadas a las fijadas en el contrato (tal examen se hara segun la
concreta naturaleza de las mercaderias). En consecuencia, el comprador deberd también
notificar al vendedor cualquier falta de conformidad (tanto material como juridica) dentro de
un plazo razonable.

Obligaciones comunes a ambas partes

Junto a las obligaciones especificas de cada parte, existen otras que son comunes a las dos: 1)
Por un lado, la obligacion de conservar las mercaderias, en las situaciones en que la parte que
dispone de ellas no corre con los riesgos; 2) Por el otro, la obligacion de pagar intereses por
cualquier suma adeudada, independiente de la accion de indemnizacion de dafios y perjuicios;
3) Finalmente, es necesario mencionar la posibilidad de diferir el cumplimiento de las
obligaciones en los casos en que el incumplimiento de la otra parte sea previsible.

e. Elincumplimiento en el contrato:

f.
Resulta conveniente al tratar este tema establecer una diferenciacion entre los casos en que el
incumplimiento da lugar a exoneracion, es decir, los casos en que se puede excusar el
cumplimiento de sus obligaciones y aquellos en que dicho incumplimiento da lugar a
determinadas sanciones.
Exoneracion del cumplimiento: Son supuestos de exoneracion del cumplimiento de las
obligaciones los casos en que se produce fuerza mayor *, al igual que los casos en que el
incumplimiento de una parte es la consecuencia del comportamiento de la otra parte.

(43) Articulo 60 CCVIM

(44) Segun el articulo 79 de la CCVIM, una parte no es responsable del incumplimiento de sus obligaciones si prueba que tal
incumplimiento se debe a.: a) un impedimento totalmente ajeno a su voluntad, b)que sea imprevisible e irremontable. La
exoneracion es reputable a todas las partes pero es necesario que este hecho sea probado por la parte que lo invoca. Primeramente,
se exige que la parte que lo invoca lo comunique a la otra parte. Esto exonera del cumplimiento, pero no impide a la otra parte
ejercer cualquier derecho que tenga a excepcion de la indemnizacién de dafios y perjuicios derivada de la Convencion.

La sancioén del incumplimiento: Fuera de los casos en los cuales estd exonerado el
cumplimiento, el incumplimiento de las obligaciones de cualquiera de las partes dara lugar a
una sancién “*. La Convencién establece un régimen que propicia el cumplimiento,
reservando la resolucion del contrato para los casos en que aquel no sea posible. Asi,
solamente en los casos de incumplimiento esencial, es decir, aquellos en que el
incumplimiento de una parte cause a la otra un perjuicio tal que le prive sustancialmente de lo
que tenia derecho a esperar del contrato, se producira la ruptura definitiva de éste.

La Resolucion del contrato: La resolucién del contrato puede producirse tanto por el
incumplimiento del comprador como por el del vendedor. A continuacién se veran las
soluciones previstas para los dos supuestos mas frecuentes:

Si el incumplimiento proviene del vendedor, el comprador podra proceder a la resolucion del
contrato en los casos de incumplimiento esencial o en los de falta de entrega, si el vendedor
no entrega en el plazo suplementario o si declara que no entregara en tal plazo. Igualmente se
establece la posibilidad de resolucién por parte del vendedor en los casos de incumplimiento



esencial del comprador o si éste no cumple el suplementario concedido o declara que no
cumplird.

La indemnizacion de dafios y perjuicios: En todos los casos de incumplimiento de sus
obligaciones por alguna de las partes, excepto en los supuestos de fuerza mayor, la
contraparte podra solicitar la indemnizacion de dafios y perjuicios.

IV. PRINCIPIOS QUE CONSAGRA LA CONVENCION

Existe una serie de principios recogidos en el texto de la Convencion que es preciso tener en
cuenta a la hora de aplicarla. Entre los principios que aparecen de forma expresa en el texto
destacan: a) El mantenimiento de la buena fe, b) La ausencia de formalismo; c) la
irresponsabilidad por los retrasos o errores en las comunicaciones realizadas de forma
conforme y adecuada por una parte a la otra; d) la generacion de intereses a favor del
acreedor por cualquier retraso en el pago del precio.

(45) La CCVIM establece las sanciones de que dispone el comprador en caso de incumplimiento del vendedor. Destacan: a) La
ejecucion forzosa del contrato, en los casos en que el vendedor no haya entregado las mercaderias pactadas, libres de cualquier
carga, en el momento y en el lugar convenidos; b)La subsanacién unilateral por parte del vendedor, en los casos de entrega
anticipada o incluso pasada la fecha de entrega; c) La reduccion del precio a pagar en caso de no-conformidad. EI comprador
también cuenta con la indemnizacién de dafios y

Entre los no recogidos de forma expresa, pero que se encuentran latentes en el texto, es
necesario sefialar: a) EI mantenimiento del contrato frente a su posible resolucion (favoris
contractus); b) La obligacion de cooperar de buena fe en el desarrollo del mismo; c) la
obligacion de mantener debidamente informada a la contraparte; d) el principio de lo
razonable como criterio de evaluacion del comportamiento de cada contratante; e) el respeto a
los propios actos; f) la obligacion de minimizar las pérdidas de la otra parte.

V. LA CONVENCION SOBRE LA PRESCRIPCION EN MATERIA DE
COMPRAVENTA INTERNACIONAL DE MERCADERIAS

La Convencidn sobre la prescripcion en materia de compraventa internacional de mercaderias
firmada en Nueva York en 1.974, proporciona normas juridicas internacionales uniformes
que regulan el periodo dentro del cual una de las partes en un contrato de compraventa
internacional de mercaderias, pueden iniciar un procedimiento judicial contra la otra parte
para ejercitar una accion derivada del contrato o relativa a su incumplimiento, resolucion o
nulidad. A este periodo la Convencion la llama Plazo de Prescripcion.

Esta Convencion nace de una labor de la UNCITRAL que deseaba una armonizacion en este
campo, ya que existia una gran disparidad respecto a la base conceptual de los distintos
ordenamientos juridicos, debido a que existian notables diferencias en la duracion del plazo y
en las normas que regulaban las acciones y excepciones de prescripcién una vez vencido el
plazo. Fue aprobada en Nueva York en 1.974 y luego fue enmendada por un Protocolo
aprobado en 1.980 a los fines de entrelazarla con la Convencion de Viena de las Naciones
Unidas s%)re Compraventa. La convencion sobre la prescripcion entré en vigor el 1 de agosto
de 1.988.

(46) Esta Convencion no ha sido ni firmada ni ratificada por nuestro pais.

El plazo de prescripcion esta fijado en 4 afios que comienzan a correr desde el momento en
que la accion puede ser entablada, lo que quiere decir que, si se trata de una accion de
incumplimiento, empieza desde el momento en que este se verifica; si por el contrario se trata
de una accion por vicio u otra falta de calidad, desde el momento en que los bienes sean



entregados efectivamente al comprador o en la fecha en que el comprador rehuse el recibo de
dichas mercaderias.

Cabe acotar que el momento a partir del cual empieza a correr la prescripcién no puede ser
modificado por las partes, excepto en presencia de una garantia dada por el vendedor por un
cierto periodo: en tal caso la prescripcién empezara a correr desde el momento en que el
adquirente denuncia al vendedor los hechos en los cuales funda su reclamacion.

Se han hecho observaciones acerca de que una prescripcién de 4 afios para algunos bienes,
por ejemplo los perecederos, puede ser demasiado larga, mientras que para otros, por ejemplo
los bienes industriales puede ser demasiado corta. Sin embargo, otros han observado que la
incerteza que deriva del hecho de que una accion que puede ser siempre instituida, frena una
mas rapida expansion del comercio internacional.

La unificacion que se ha logrado no es de poca importancia sobre todo cuando se toma en
cuenta que los diferentes ordenamientos juridicos difieren en los términos de prescripcion
segun el derecho que se esteé haciendo valer. Pero también se han presentado problemas en los
temas de interrupcion y extension del periodo de prescripcion ya que se interrumpe de mane-
ra diferente en cada pais, para lo cual la Convencion ha adoptado un nuevo enfoque cuando
establece que la prescripcion se interrumpe con el acto introductorio del juicio o del arbitraje.
Dado que el plazo de prescripcion puede, en determinadas circunstancias prorrogarse o
reanudarse, se establece un limite general de 10 afios contados a partir de la fecha en que el
plazo comenzo originalmente a correr, pasado el cual, en ningln caso podra iniciarse un
procedimiento para ejercitar la accion.

LOS PRINCIPIOS DE UNIDROIT APLICABLES A LOS CONTRATOS
COMERCIALES EN MATERIA INTERNACIONAL

Los Principios sobre los Contratos Comerciales Internacionales elaborados por el Instituto
Internacional para la Unificacion del Derecho Privado *’, més conocido como UNIDROIT o
Instituto de Roma “® (en adelante Principios de UNIDROIT) constituyen el Gltimo de los
esfuerzos por uniformar el derecho substantivo aplicable a los contratos comerciales
internacionales, enmarcandose, junto con otros textos de carécter internacional, en el llamado
Derecho Uniforme del Comercio Internacional. Este llamado Derecho Uniforme *° persigue
disminuir las incertidumbres acerca del derecho aplicable, ya que éste sera s6lo uno, lo que
evidentemente acrecentara la confianza entre las partes contratantes maxime si, como sucede
generalmente, los instrumentos que componen el Derecho Uniforme son neutrales y flexibles
tanto en su contenido como en su aplicacion.

Dentro de este Derecho Uniforme se enmarca asimismo la Convencion de las Naciones
Unidas sobre los contratos de compraventa internacional de Mercaderias de 1980, a la cual ya
ha hecho referencia en este articulo. Este texto es de suma importancia a los efectos de este
estudio ya que los Principios revelan una influencia muy acusada de la Convencion de Viena
de 1980 *°. Una de las cuestiones més interesantes que suscita el texto de UNIDROIT es el de
su relacién con la Convencién de Viena, especialmente en aquellas circunstancias en que
ambos resulten aplicables a una transaccion. En este sentido, puede adelantarse que la
influencia entre ambos instrumentos del Derecho Uniforme es mutua, siendo la mayor parte
de las ocasiones textos complementarios entre ellos **. En otras circunstancias, resultara que
los Principios de UNIDROIT suplen a la Convencidn y viceversa.

(47) La traduccion al espafiol de estos Principios ha sido realizada por el profesor Alejandro M. Garra de la Universidad de
Columbia, N. Y. Estos Principios fueron redactados originalmente en inglés: Principles of International Commercial Contracts,
Roma: UNIDROIT, 1994. Actualmente los principios pueden ser estudiados en otros idiomas tales como: Francés, Aleman, Italiano,
Acabe, Chino, Portugués, Ruso, Eslovaco, Checo, Vietnamés, Hingaro y Holandés.



(48) El Instituto Internacional para la Unificacion del Derecho Privado (UNIDROIT) fue creado en 1926 bajo el auspicio de la Liga
de las Naciones; actualmente es una institucion intergubernamental independiente compuesta por 56 Estados miembros cuya sede
estad en Roma.

(49) Otros autores prefieren la denominacién Derecho Mercantil Internacional

(50) Es necesario indicar que la flexibilidad que reclaman los instrumentos del Derecho Uniforme es mas acusada en los Principios
de UNIDROIT que en la Convenciéon de Viena. La Convencién es un tratado internacional que incorporan los Estados a sus
derechos internos, mientras que los Principios son un conjunto de reglas de naturaleza no vinculante ni para los particulares ni para
los Estados.

(51) Resulta sumamente conocida la influencia que ha ejercido el texto de la Convencién de Viena de 1980 sobre los Principios de
UNIDROIT Muchas de las disposiciones de este Gltimo texto resultan ser algunas disposiciones de la Convencién; especialmente la
parte dedicada a la formacion de los contratos internacionales, la cual con excepcion de algunos matices y por la extension de su
contenido, reproduce los preceptos de la Parte 11 de la Convencion relativos a la formacion del contrato).

Asimismo para la redaccion de estos principios fueron tomados en cuenta textos legales tanto
nacionales como internacionales.’® Particularmente, el Cddigo de Comercio Uniforme
Norteamericano (Uniform Commercial Code), el Codigo Civil Holandés 1992, el de Quebec
1994, los INCOTERMS 1990, las RUU etc.

Los Principios de UNIDROIT son un texto en cuya elaboracion no se han visto implicados
los diversos Estados (a diferencia de la Convencion de Viena) sino diversos profesionales:
juristas, abogados, jueces y profesores universitarios, entre otros y su redaccion ha llevado
alrededor de 14 anos >*. Los Principios de UNIDROIT, suponen un C6digo General aplicable
a todos los contratos mercantiles internacionales. Estos constan de un Preambulo que
especifica cuales son los propdsitos de los principios y su ambito de aplicacion y de 119
articulos, divididos en siete capitulos, que regulan la mayor parte de las cuestiones que
pueden afectar a un contrato durante su existencia: disposiciones generales, formacion,
validez, interpretacion, contenido, cumplimiento e incumplimiento.

I. AMBITO DE APLICACION

En el preambulo de los mismos se prevé que seran aplicables a los contratos mercantiles en
materia internacional cuando las partes hayan consentido someter el contrato a sus
disposiciones. De igual manera podran aplicarse estos Principios cuando las partes hayan
acordado que el contrato sea regido por "los principios generales del derecho”, la lex
mercatoria o expresiones similares. Pueden ser aplicados como fuente de integracion cuando
no sea posible determinar la ley aplicable y pueden servir de modelo para la redaccion de
normas nacionales e internacionales.

1. Los Principios como reglas generales aplicables a los contratos mercantiles
internacionales

El PreAmbulo inicia su redaccion de la siguiente manera: "Estos Principios establecen reglas
generales aplicables a los contratos mercantiles internacionales”. Esta frase nos coloca frente
algunos aspectos que convienen ser comentados.

(52) BONELL,( Michael-Joachim) :The UNIDROIT Principles of International Commercial Contracts: Why?, What? How?
Publicado en Tulane Law Review, Abril 1995, vol.69, No. 2, pp.1129-1130.

(53) El trabajo de UNIDROIT, inicialmente recibié el nombre de "*Progressive Codification of International Trade Law" comenzé a
principios de los afios 70, estableciéndose en su primera sesién su campo de actuacion, el cual se vi6 limitado a la parte general del
derecho contractual de determinados contratos, entre los cuales encontramos el contrato de compraventa.

1) Los Principios establecen un conjunto de reglas generales aplicables al contrato:

Los redactores tuvieron un muy claro propoésito al pretender la adopcion de un conjunto de
disposiciones validas para cualquier contrato mercantil internacional; estas disposiciones
tienen su origen en normas que son comunes a diversos ordenamientos juridicos y bien
pudiera decirse que se trata de una serie de Principios que se dirigen a elaborar un Codigo



Uniforme en materia de contratos mercantiles internacionales, que sea valido para cualquier
sistema juridico, econdmico o politico, asi como para cualquier tipo de contrato que pueda
connotarse con las notas de mercantilidad e internacionalidad.

Se estaria entonces frente a una suerte de "ius comune”, lo cual es confirmado por el
comentario al Preambulo ** al sefialar que no existe ningin obstaculo para que los
particulares puedan aplicar los Principios a contratos estrictamente nacionales. Lo cual resulta
I6gico porgue, por una parte, la regulacion de los Principios es valida para cualquier contrato
sea mercantil o no, internacional o no y, por la otra, que en el ambito de la contratacion
privada rige el principio de libertad de contratacion entre las partes, quienes en consecuencia,
podran elegir la normativa que estimen mas conveniente para reglas de sus contratos. Sin
embargo, no puede olvidarse que existe una limitacion en el sentido de que el contrato se
encuentra sujeto a las normas imperativas del pais cuyo ordenamiento juridico sea aplicable
al contrato.

I1) Los Principios se aplican a los contratos mercantiles: Los Principios limitan su ambito de
aplicacion a aquellos contratos cuya naturaleza sea mercantil. La version oficial en inglés de
los Principios habla de "international commercial contratos”. Los Principios hablan de
contratos mercantiles, pero sin especificar qué contratos quedaran incluidos bajo su 6rbita. >

(54) FERRARI, (Franco): "'Defining the Sphere of Application of the 1994 H UNIDROIT Principles of International Commercial
Contracts, Articulo publicado en Tulane Law Review, Abril 1995, vol.69, N* 5, pp. 1237.

(55) Sin embargo, el comentario resalta que el concepto de contratos mercantiles debe ser entendido en su sentido mas amplio. Por
ello, no solamente se deben de incluir las operaciones comerciales para el abastecimiento o intercambio de mercaderias (suministro
y compraventa fundamentalmente), sino también otro tipo de operaciones econémicas, como las de inversion ylo otorgamiento de
concesiones, los contratos de prestacion de servicios profesionales, etc. No obstante este amplio &mbito de aplicacién, como muy
acertadamente indica FARNSWORTH, los Principios tendran probablemente mas impacto en relacion con los contratos de servicio,
ya que la Convencion de Viena de 1980 ocupa el campo de la compraventa internacional de mercaderias. FARNSWORTH, (E.
Allan) en "Duties of Good Faith and Fair Dealing under the UNIDROIT Principles, relevant International Conventions, and
National Laws *. Tulane J. of Int'l & Comp. Law, 1994, vol.3, pp.47 y ss.

I11) Los Principios se aplican a contratos internacionales: En el comentario se hace la
advertencia de que los Principios no adoptan ningun criterio para definir la internacionalidad
del contrato, pero que este concepto debe ser interpretado lo méas ampliamente posible, para
que Unicamente queden excluidas aquellas relaciones contractuales que carezcan de todo
elemento de internacionalidad (esto es, cuando todos los elementos trascendentes del contrato
tengan puntos de conexion con una sola nacion).

2. Aplicacion de los Principios al contrato en virtud del acuerdo expreso de las partes

El segundo parrafo del Preambulo de los Principios establece que: "Ellos deberan aplicarse
cuando las partes hayan acordado someter el contrato a sus disposiciones ". Cuando se esté en
frente de una transaccion internacional esta resulta ser la mejor recomendacion a las partes; si
lo que se desea es la aplicacion de los Principios, habra de indicarse de forma expresa en el
contrato absteniéndose de utilizar expresiones que puedan resultar vagas o ambiguas acerca
de su intencion.

3. La Aplicacion de los Principios al contrato como *'lex mercatoria™

El inciso tercero del Preambulo sefiala que: "Estos Principios pueden aplicarse cuando las
partes hayan acordado que el contrato se rija por los «principios generales del derecho», la
«lex mercatoria» 0 expresiones semejantes (como los «usos y costumbres del comercio
internacional»).



Se debe observar que no se utiliza una expresion de caracter imperativo como "deberan
aplicarse”, sino que por el contrario, escribe "pueden aplicarse”. Se trata, solamente de una
recomendacion a las partes, al juez y a los arbitros acerca de la aplicabilidad de los Principios
cuando las partes deseen que sus contratos se rijan por expresiones como las comentadas. De
esta diferente redaccion puede deducirse que el propdsito de los redactores de los Principios
no es otro que el de reconocer, en todo caso, la aplicabilidad automatica de los mismos al
contrato en cuestion Unicamente cuando asi se derive de la voluntad de las partes,
independientemente, de si la ley del tribunal que juzgue el asunto considera que el acuerdo
para su eficacia debe conectarse con un determinado derecho nacional.

Es por esta razén por la cual los Principios se aplicaran en la medida en que las partes hayan
decidido someterse a ellos, como cuerpo normativo que regiran sus relaciones contractuales,
para lo cual resulta necesario que exista a esos efectos un acuerdo expreso.

El profesor GARRO *° indica tres razones para aplicar los Principios como lex mercatoria
cuando las partes asi lo han estipulado en su contrato: 1) el deseo de las partes de someter su
contrato a algun tipo de regulacion que no esta conectada con un determinado derecho
nacional; 2) los Principios establecen un conjunto de reglas bien definidas, por lo que se
reducen las incertidumbres e incoherencias tipicas de la lex mercatoria; y 3) las reglas de los
Principios estan especialmente disefiadas para las disputas que surgen en el comercio
internacional.

Se ha indicado anteriomente que los jueces nacionales dificilmente aplicaran los Principios
como "lex mercatoria " cuando las partes hayan sometido su contrato a expresiones de ese
tipo 0 semejantes; sin embargo, es muy posible que en un arbitraje internacional los arbitros
no se muestren tan recelosos ante una aplicacion asi. " De hecho se ha hecho referencia a los
Principios de UNIDROIT en al menos 23 casos sometidos a la Corte de Arbitraje
Internacional de la Cdmara de Comercio Internacional hasta finales de 1998.%

4. Aplicacion de los Principios en lugar del derecho nacional

El cuarto parrafo de los Principios sefiala que: "Estos Principios pueden proporcionar una
solucién a un punto controvertido cuando no sea posible determinar cudl es la regla (rule) de
derecho aplicable a dicho contrato "

El comentario indica que ha de tratarse de un altimo recurso, por lo que se justificara la
aplicacion no solamente ante una absoluta imposibilidad de identificar la norma de derecho
aplicable, sino también el costo o esfuerzo desproporcionado que implica su investigacion.

(56) GARRO, (Alejandro): The Contribution of rhe UNIDROIT Principles to the Advancemetn of the International commercial
Arbitration™, Publicado en Tulane Journal of International and Comparative Law. 1994. Vol 3, pp. 104-105.

(57) Efectivamente, los arbitros se muestran claramente favorables a reconocer la aplicabilidad de la ** lex mercatoria™ como ley
aplicable a un contrato, y a ello ayuda el que los &rbitros no esten constrefiidos, a diferencia de los Jueces nacionales, a buscar el
derecho aplicable segtn el recurso conocido del conflicto de leyes.

(58) MARELLA (Fabrizio) y GELINAS (Fabien), °The UNIDROIT Principles of International Commercial Contracts in 1CC
Arbitration ', Publicado en ICC INTERNATIONAL COURT OF ARBITRATION BULLETIN, Vol 10/2, 1999, pp.. 26

5. Aplicacion de los Principios como medio para interpretar o complementar
instrumentos internacionales vigentes

El quinto parrafo del Preambulo sefiala que: “Estos Principios pueden ser utilizados para
interpretar o suplementar textos internacionales de derecho uniforme”. Esta funcion de los
Principios debe ser estudiada con sumo cuidado y cautela porque se corre el peligro de acudir
a los Principios de UNIDROIT antes que a los propios principios generales, que puedan ser
deducidos del texto internacional objeto de interpretacion, cuando llegue a existir una laguna.



Tomando como modelo a la Convencion de Viena de 1980, puesto que es en ella donde con
toda probabilidad se va a sentir esta influencia de los Principios *° en el articulo 7 CCVIM se
encarga de evitar el recurso a las normas de derecho interno cuando existe una materia que se
rige por la Convencion pero que no encuentra una respuesta expresa en la misma. En estos
casos, se sefiala que habra de buscarse su regulacién en los principios generales en los que se
basa la Convencion y solo, en su defecto, se acudira al derecho nacional que resulte aplicable.
En cualquier caso, la interpretacion debera realizarse conforme a los cauces que la
Convencidn misma establece en su articulo 7. Esto lo que quiere decir es que se han de tener
en cuenta a la hora de interpretar la Convencién su carécter internacional, la necesidad de
promover su aplicacion uniforme y de asegurar la observancia de la buena fe en el comercio
internacional. Decidir la existencia o0 no de una laguna en la Convencion es una de las tareas
mas complicadas para el intérprete; no obstante, debe hacer un esfuerzo por buscar la
solucién dentro del propio texto uniforme. Sélo si ella no se encuentra se acudira a los
Principios de UNIDROIT.

(59) Por eso estima, GARRO, (Alejandro): "The Gap-Filling Role of the UNIDROIT Principles in International Sales Law: Some
comments on the Interplay between the Principles and the CISG" Publicado Tulane Law Review, Abril 1995, vol.69, No. 5 pp. 1155-
1156, que """The potential use of the UNIDROIT Principles as a means of interpreting and supplementing the CISG must be
examined first in light of CISG article 7(2) "'

6. Aplicacion de los Principios como modelo para la legislacion a nivel nacional o
internacional

El ultimo aparte del PreAmbulo contiene una de las funciones mas resaltantes de los
Principios de UNIDROIT. En ese sentido establece que "Estos Principios pueden servir de
modelo para la legislacién a nivel nacional o internacional”

Resulta algo incierto el indicar como influenciaran estos Principios a los legisladores tanto
nacionales como internacionales. Si bien sefiala BONELL ®° que los Principios de
UNIDROIT, cuando todavia estaban en forma de proyecto, sirvieron como una importante
fuente de inspiracion de las recientes codificaciones internas de los Cddigos Civiles de
Holanda y de Quebec, asi como el Cédigo de Comercio de México.

PARRA ARANGUREN sefiala que los Principios han recibido un "vigoroso impulso™ en la
Convencién Interamericana sobre el Derecho Aplicable a los Contratos Internacionales ®,
aprobada en la Quinta Conferencia Especializada Interamericana sobre Derecho Internacional
Privado (CIDIPV), celebrada en México en 1994. Impulso que en las palabras del autor se
resume: "Los Principios abandonan el campo academico para convertirse en un factor
determinante en la solucion de las controversias derivadas del comercio mercantil
internacional™.®?

Esta influencia de los textos que componen el Derecho Uniforme del Comercio Internacional
sobre los diversos Derechos internos puede tambien predicarse de las Leyes Modelos
redactadas por UNCITRAL, cumpliéndose de esta manera el papel preponderante que tienen
asignadas esas leyes y haciendo asi honor a su nombre. El ejemplo mas resaltante es la Ley
Modelo sobre arbitraje comercial internacional de 1985 que ha influido en la redaccién de
més de 30 textos de leyes nacionales .

(60) BONELL, (Michael-Joachim): The UNIDROIT Principies... **, Op., cit, pp. 101

(61) Convencion ratificada por Venezuela

(62) PARRA ARANGUREN, (Gonzalo): "Aspectos de Derecho Internacional Privado de los Principios para los contratos
mercantiles internacionales elaborados por el UNIDROIT".Revista de la Facultad de Ciencias Juridicas y Politicas de la
Universidad Central de Venezuela, N° 91, Caracas 1.994 pp179-180.

(63) Ver a estos efectos la lista preparada por UNCITRAL (*Situacion de las Convenciones al 11 de Junio de 2001) en
HIPERVINCULO http://www.uncitral.org * www.uncitralLorg



I1. LOS PRINCIPIOS

La funcién mas importante de las Disposiciones Generales de los Principios de UNIDROIT
es la de aplicarse a los restantes capitulos que componen los Principios (capitulos 2 a 7,
incluido también el PreAmbulo). Aplicacion que se produce tanto en aquellos supuestos en
que se decide aplicar el texto de los Principios en su totalidad, como cuando sélo se decide
aplicar una parte de los mismos. En este sentido, puede decirse que si las partes al escoger
singulares partes de los Principios no dicen nada acerca de la aplicacion del Capitulo 1 de los
Principios, el mismo resultard inmediatamente incorporado, a menos que las partes
contratantes hayan modificado o variado en su contrato algunas de las disposiciones que
componen el primer capitulo, que tienen, como la mayor parte de los preceptos del texto
romano, caracter dispositivo.

De los 10 articulos que componen el capitulo 11, nueve se dedican a establecer principios
generales, que vienen a corroborar la ideologia liberal de los Principios como reglas que
gobernaran una transaccion privada. Los principios se enumeran a continuacién **:

| JLibertad de contratacion (articulo 1.1); 2)Libertad de forma y de prueba (articulo. 1.2); 3)
Pacta sunt servanda (articulo 1.3); 4) Principio de primacia de las reglas imperativas (articulo
1.4); 5)Principio que sefiala la naturaleza dispositiva de los Principios (articulo 1.5); 6)Los
principios de internacionalidad y uniformidad en la interpretacion (articulo 1.6); 7) Los de
buena fe y lealtad en los negocios (articulo 1.7); 8) El de primacia de los usos y las practicas
comerciales (articulo 1.8); Y, por ultimo, el principio de "llegada” (articulo 1.9).

1) El principio de libertad de contratacion

Los Principios de UNIDROIT comienzan su redaccion enunciando el principio de la libertad
de contratacién. En ese sentido el articulo 1.1 sefiala que: "Las partes gozan de libertad para
celebrar un contrato y determinar su contenido™.

Esta disposicion plasma claramente el principio ampliamente reconocido en la contratacion
internacional. En virtud de este principio las partes pueden perfeccionar un contrato asi como
determinar su contenido en la forma en que estos estimen conveniente a sus necesidades e
intereses.

(64) PERALES VISCASILLAS, (Maria del Pilar) "El Derecho Uniforme del Comercio Internacional: Los Principios de
UNIDROIT" Revista de Derecho Mercantil No. 223, Madrid 1.990, pp. 221- 297.

Sin embargo esta libertad tiene algunos limites. Tres de ellos estan establecidos en las
Disposiciones Generales: j)Las reglas imperativas, nacionales o internacionales, que resulten
aplicables (art. 1.4), como por ejemplo las normas sobre control de cambios; jj)EIl deber de
actuar con buena fe y lealtad en los negocios (art. 1.7); jjj)La limitacion que suponen los usos
internacionales y las practicas establecidas por anterioridad con los contratantes (art. 1.8).

2) El principio de libertad de formay de prueba

Indica el articulo 1.2 (Libertad de forma) que: "Nada de lo expresado en estos Principios
requiere que un contrato sea celebrado o probado por escrito. El contrato podra probarse por
cualquier medio, incluso por testigos".

Estos dos principios el de libertad de forma y el de prueba, se aplican tanto a la fase de
formacion contractual como también al momento de perfeccion del contrato y a la fase de
ejecucion. La redaccion tan flexible de esta disposicion da pie a que se puedan ser incluidos
entre los elementos de prueba a los registros computarizados y en consecuencia el



intercambio de declaraciones de voluntad via el intercambio electrénico de datos (EDI) o
mediante el correo electronico (E- mail), asi como la prueba de que el contrato se ha
perfeccionado por esos medios es perfectamente admisible.

3) El principio *"pacta sunt servanda**

El articulo 1.3 de los Principios (Efecto vinculante de los contratos) sefiala que: "Un contrato
celebrado validamente obliga a las partes. El contrato solo puede ser modificado o resuelto
conforme a su tenor, por acuerdo de las partes o de otra manera dispuesta por estos
principios»

Este principio el cual es sélidamente aceptado y configurado en los diversos derechos
nacionales se ve limitado en su aplicacion por algunas reglas del texto de UNIDROIT, cuyo
objetivo es lograr un justo equilibrio entre las partes contratantes. Ejemplo de ello son los
articulos 2.20 (Estipulaciones sorpresivas ®), articulo 3.10 (Excesiva desproporcién ), el
capitulo 6°, seccién 2a (Excesiva onerosidad sobreviniente o « Hardship» ) y el articulo
7.1.7 (Fuerza mayor) (force majeure).

4) El principio de primacia de las reglas imperativas

Este principio aparece enunciado en el articulo 1.4 de los Principios (Reglas imperativas) de
la siguiente manera: "Ninguno de estos Principios tendra por efecto restringir la aplicacion de
normas imperativas, ya sean de origen nacional, internacional o supranacional, que sean
aplicables conforme a las normas pertinentes de derecho internacional privado™

Este es, de igual manera a los anteriormente sefialados, un principio plenamente aceptado en
el comercio internacional, al menos por los jueces nacionales, aunque el mismo no aparezca
plasmado expresamente en los diversos textos que componen el Derecho uniforme del
comercio internacional. Se trata pues de un principio que restringe la libertad de las partes
contratantes, quienes no podran convenir de forma contraria a las normas imperativas (ius
cogens) del derecho nacional que resulte aplicable ®®. La eleccion de las partes de los
Principios de UNIDROIT como ley aplicable al contrato no desplaza a las reglas imperativas
del derecho interno.

5) El principio de la naturaleza dispositiva de los Principios

El articulo 1.5 de los Principios de UNIDROIT acoge una tendencia firmemente asentada en
el comercio internacional: la naturaleza dispositiva de los instrumentos que conforman el
Derecho Uniforme. Concretamente el articulo 1.5 de los Principios de UNIDROIT
(Exclusion o modificacion de los Principios por las partes) sefiala que: "Las partes pueden
excluir, derogar o modificar el efecto de alguna de las disposiciones de estos Principios, a
menos que en ellos se haya dispuesto algo diferente™

(65) Resulta de gran interés la regulacion de los contratos con clausulas preformuladas y la ausencia de validez de las llamadas
*'clausulas sorpresivas™.

(66) Se regula la llamada Rescisién por Lesién, bajo el nombre de *'Grave falta de proporcién de las prestaciones", apareciendo sus
clasicos elementos, como el aprovechamiento de una parte de la dependencia, necesidades, 0 ignorancia , inexperiencia , etc. de la
otra parte.

(67) Definiéndose de conformidad con la doctrina més generalizada en funcion de la "alteracién del equilibrio de las prestaciones,
por el incremento del costo de una de las prestaciones, por hechos posteriores, o conocidos posteriormente, fuera del control de la
parte perjudicada, sin que ésta haya asumido dicho riesgo"

(68) A estos efectos se indican como ejemplos las normas que regulan el cambio de divisas, las licencias de exportacion e importacion
y las normas relativas a préacticas restrictivas del comercio o la competencia.

En cuanto al principio de autonomia de la voluntad, entendida como la facultad que tienen las
partes para derogar o modificar el efecto de cualesquiera de las disposiciones de los



Principios (autonomia negocial), se refiere tanto al reconocimiento del caracter dispositivo de
los Principios, como al reconocimiento de la libertad de contratar y de pacto de las partes
inmersas en una transaccion internacional.

6) Los principios de internacionalidad y uniformidad

Estos son otros de los principios clasicos en los instrumentos del Derecho Uniforme el
reconocimiento de los principios de internacionalidad y uniformidad en la aplicacion e
interpretacion de los mismos.®® Estos aparecen recogidos en el articulo 1.6 de los Principios
(Interpretacion e integracion de los Principios) con la siguiente formulacion: "(1) En la
interpretacion de estos Principios se tendra en cuenta su caracter internacional asi como sus
propdsitos, incluyendo la necesidad de promover la uniformidad en su aplicacion™

El reconocimiento del principio de buena fe y lealtad en los negocios, no expresamente como
un principio de interpretacion del texto de los Principios sino como una premisa de
comportamiento obligatorio para las partes contratantes, durante todo el transcurso de la
negociacion, tanto durante la fase de formacion del contrato como durante su ejecucion, es
una de las mayores y mas acertadas innovaciones que presentan los Principios respecto de
otros textos de Derecho Uniforme.

8) El principio de primacia de los usos y las préacticas

Otro de los principios plenamente aceptados en el comercio internacional es el que de
seguidas se comenta. Existe unanimidad total en los instrumentos internacionales del Derecho
Uniforme por otorgar un papel predominante sobre el mismo a los usos convenidos, a las
practicas establecidas entre las partes contratantes y al uso normativo o costumbre
internacional.

(69) Los dos primeros instrumentos que elabor6 UNCITRAL, la Convencién sobre la prescripcion en materia de compraventa
internacional de mercaderias de 14 de junio de 1974 y la Convencién sobre transporte maritimo de mercancias de 1978, ya contaban
con un precepto dedicado a la interpretacién de su texto, los articulos 7 y 3 respectivamente, que sefialan que en la interpretacion y
aplicacion de las disposiciones de la Convencion se tendran en cuenta su carécter internacional y la necesidad de promover su
uniformidad.

A este respecto el articulo 1.8 establece: "(1) Las partes estan obligadas por cualquier uso en
cuya aplicacion hayan convenido y por cualquier practica que hayan establecido entre ellas.
(2) Las partes estan obligadas por cualquier uso que sea ampliamente conocido y
regularmente observado en el trafico mercantil de que se trate por sujetos participantes en
dicho trafico, a menos que la aplicacion de dicho uso no sea razonable™

9) El principio de llegada

El principio de llegada reconocido por los Principios de UNIDROIT como determinante del
momento clave por el cual cualquier comunicacion es efectiva, ha sido tomado del articulo 24
CCVIM."™ El principio de llegada se ha recogido en el articulo 1.9 (Comunicacién) de los
Principios de UNIDROIT, el cual adopta ademéas importantes reglas. Concretamente dedica
cuatro apartados a regular algunos aspectos en relacion con las comunicaciones que se envien
entre las partes. Esta disposicion puede concebirse como una de las mas importantes dentro
de las Disposiciones Generales al aplicarse a todas las fases de la vida del contrato, tanto a la
etapa precontractual como a la postcontractual.

(70) Este articulo establece que a los efectos de la formacion del contrato, *'la oferta, la declaracion de aceptacion o cualquier otra
manifestacion de intencién llega al destinatario cuando se le comunica verbalmente o se entrega por cualquier otro medio al



destinatario personalmente, o en su establecimiento o direccién postal o, si no tiene establecimiento ni direccién postal, en su
residencia habitual*

CONCLUSIONES

Como se ha podido observar estamos frente a dos planos distintos en lo relativo a las
relaciones comerciales internacionales. Por un lado se observa la tendencia a la unificacion de
estas relaciones para lo cual se ha recurrido al mecanismo de formulacion de reglas y usos
agrupados en cuerpos por parte de asociaciones de comerciantes, destacandose la labor de la
Camara de Comercio Internacional. La necesidad de reunir todas aquellas reglas que los
comerciantes usan en sus transacciones diarias, ha llevado a compilarlos en cuerpos que
luego les sirven no sélo de interpretacién sino de creacion de derechos y obligaciones. A este
respecto se hizo referencia cuando se acoto la funcion de los INCOTERMS y de los Usos y
Reglas relativos a los créditos documentarios, estos ultimos rigiendo como fuente normativa
a un gran namero de transacciones bancarias en todo el mundo.

Por el otro, en el plano politico, también se muestra una tendencia hacia la unificacion del
comercio internacional y en general del Derecho Privado. Se han creado instituciones que
pretenden esta unificacion, entre las que debemos destacar la labor de UNIDROIT vy de la
UNCITRAL. Asimismo se manifiesta una tendencia hacia la integracion economica, siendo
entonces un fendmeno no solo juridico, sino también politico, econémico y social; prueba de
esto es la creacion de mercados comunes que se rigen por estos instrumentos de caracter
internacional.

También resulta de importancia la creacion de convenciones internacionales a través de leyes
uniformes o a través de leyes modelos, cuya finalidad es de igual manera regular
uniformemente las relaciones comerciales. Por ultimo cabe resaltar que en el plano judicial, la
lex mercatoria cobra actualidad cuando se considera el papel resaltante que juega sobre todo
la jurisprudencia arbitral de la Camara de Comercio Internacional

A este respecto después de haber estudiado algunos de los principios de UNIDROIT
aplicables a los contratos comerciales Internacionales, los cuales forman parte de la lex
mercatoria aplicable en la actualidad, nos damos cuenta de la importancia de la labor de los
laudos arbitrales a la definitiva conformacion de la misma. Y en lo referente a la aplicacion
de estos principios, cabe resaltar la inmensa aceptacion de éstos por parte de los arbitros al
momento de resolver los conflictos internacionales que le son presentados.

No podemos ignorar en este sentido el rapido crecimiento del comercio electronico, el cual
tendra un efecto directo en el comercio tanto en los paises desarrollados como los que estan
en vias de desarrollo. La incapacidad de las legislaciones internas de adaptarse al avance
tecnoldgico impuesto por las nuevas pautas de comercio, debido a la falta de un marco
juridico adecuado, ciertamente representara una pérdida econdmica sustancial.

Por lo tanto debemos irnos preparando para entender los cambios que se estan gestando y
poder regularlos, en atencién a la proteccion de los usuarios y consumidores y, en aras de
mantener la estabilidad de la economia, de las politicas fiscales y monetarias de cada pais. En
este sentido es recomendable aplaudir el esfuerzo de UNCITRAL con su Modelo de Ley de
Comercio electrénico, que contiene un conjunto de normas que permitirdn eliminar
obstaculos juridicos asi como crear un entorno juridico mas seguro.
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